
 

บทที ่2 

แนวคดิ และทฤษฎกีารบังคบัใช้กฎหมายป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงนิ
เกีย่วกบักรณธุีรกจิเครือข่าย 

 ในปัจจุบนัธุรกิจเครือข่ายถือเป็นธุรกิจประเภทหน่ึงซ่ึงก าลงัเป็นท่ีน่าสนใจ เน่ืองจาก
ธุรกิจดงักล่าวเก่ียวขอ้งกบัสินคา้อุปโภคและบริโภค เช่น อาหารเสริม น ้ าผกัผลไม ้ผลิตภณัฑ์
ลดความอว้น เป็นตน้ นอกจากนั้นยงัเป็นธุรกิจท่ีบุคคลทุกเพศทุกวยัสามารถประกอบธุรกิจดงักล่าวได ้
ขอเพียงแค่บุคคลดงักล่าวสมคัรเป็นสมาชิกและเขา้รับการอบรมเก่ียวกบัการขายสินคา้ ตลอดจน
ชวนเพื่อน ญาติ หรือบุคคลท่ีตนรู้จกัเป็นสมาชิก เพียงเท่าน้ีก็สามารถประกอบธุรกิจดงักล่าวไดแ้ลว้ 
อย่างไรก็ตาม แมว้่าธุรกิจดงักล่าวจะมีการจดทะเบียน เปิดเป็นบริษทั มีออฟฟิศเป็นหลกัแหล่ง 
แต่ส่วนใหญ่แลว้ วตัถุประสงค์ในการประกอบธุรกิจประเภทน้ีไม่เป็นไปตามที่โฆษณาชวนเช่ือ 
มกัมีวตัถุประสงคอ่ื์นแอบแฝง ซ่ึงในปัจจุบนัแมว้า่จะมีกฎหมายเอาผดิกบัธุรกิจดงักล่าว แต่ความผิด
ดงักล่าวก็ยงัไม่ได้มีการลงโทษที่เด็ดขาด ส่งผลให้มีการกระท าความผิดในลกัษณะดงักล่าว
อย่างต่อเน่ือง 
 ดงันั้น ในการศึกษาบททบทวนวรรณกรรมจึงน าไปสู่การวิเคราะห์เพื่อเสนอปรับปรุง
แก้ไขพระราชบญัญติัป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงิน (ฉบบัท่ี 5) พ.ศ. 2558 จึงได้ก าหนด
บททบทวนวรรณกรรมท่ีเก่ียวขอ้งออกเป็น 3 ส่วน คือ 
 ส่วนท่ี 1 แนวคิดและทฤษฎีเก่ียวกบัธุรกิจเครือข่าย 
 ส่วนท่ี 2 แนวคิดเก่ียวกบัการบงัคบัใชก้ฎหมายป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงิน  
 ส่วนท่ี 3 ทฤษฎีเก่ียวกบัการบงัคบัใชก้ฎหมายป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงิน 

2.1 แนวคดิและทฤษฎเีกีย่วกบัธุรกจิเครือข่าย 

 ธุรกิจเครือข่ายเป็นธุรกิจประเภทหน่ึงที่เกิดข้ึนและมีการประกอบธุรกิจดงักล่าวมา
ระยะหน่ึงแลว้ หลายประเทศไม่ว่าจะเป็นประเทศมหาอ านาจหรือประเทศก าลงัพฒันาล้วนแต่มี
ธุรกิจประเภทน้ีในประเทศของตน เน่ืองจากธุรกิจประเภทน้ีเก่ียวขอ้งกบัสินคา้ท่ีใชใ้นชีวิตประจ าวนั 
เช่น อาหารเสริม ยาลดน ้ าหนกั เป็นตน้ เพื่อให้เขา้ใจแนวคิดของธุรกิจเครือข่าย ในหัวขอ้น้ีไดแ้บ่ง
เน้ือหาออกเป็น 4 หวัขอ้ ไดแ้ก่ 
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  1) แนวคิดของธุรกิจเครือข่าย 
  2) รูปแบบของธุรกิจเครือข่าย 
  3) ความสัมพนัธ์ระหวา่งเจา้ของกิจการและสมาชิก 
  4) วธีิการเชิญชวนเขา้เป็นสมาชิกธุรกิจเครือข่าย 
 ซ่ึงแต่ละขอ้มีรายละเอียด ดงัน้ี 

 2.1.1 แนวคิดของธุรกจิเครือข่าย 
 ธุรกิจเครือข่าย เป็นธุรกิจประเภทหน่ึงท่ีมีช่ือเรียกว่า ขายตรง หรือช่ือเรียกในภาษาองักฤษ
หลายช่ือ เช่น Direct sale, door to door sale, Home Solioitation Sale, Doorstep Selling, In-Home 
Retailing1 ซ่ึงธุรกิจประเภทน้ีเป็นธุรกิจรูปแบบหน่ึงซ่ึงมีมาตั้งแต่สมยัอียิปต์2 และกรีกโบราณ 
การขายในสมยักรีกโบราณนั้นจะมีลกัษณะเป็นการเดินขายตามบา้น (Door-to-Door Sale) เช่น 
พ่อคาเร่ น าสินคา้และนวตักรรมใหม่ๆ จากพวกชาวนาไปขายให้คนในเมืองและเอาสินคา้ท่ีผลิต
จากในเมืองไปขายให้กับชาวนาอีกต่อหน่ึง3 ในประเทศอังกฤษพนักงานขายจะมีหลากหลาย
ลักษณะ อาทิเช่น local Peddler เป็นพ่อค้าเร่ในท้องถ่ิน ขายสินค้าการเกษตร Shop Keeper เป็น
พ่อคา้ท่ีขายของในหมู่บา้นโดยตั้งเป็นร้านคา้เล็กๆ Chapman เป็นพ่อคา้เร่ ท่ีขายสินคา้หายากราคา
แพงโดยน าไปขายถึงประตูบา้นลูกคา้4 เป็นตน้ เน่ืองจากการขยายตวัทางอุตสาหกรรมในยุคการ
ปฏิวติัอุตสาหกรรมท าให้เกิดจ านวนการผลิตท่ีมากข้ึนและเกิดความตอ้งการในการสร้างร้านคา้ปลีก
ในท่ีท่ีห่างไกลจากโรงงานผลิต จึงได้มีการปรับปรุงการขนส่งสินค้าให้ดีข้ึน อย่างไรก็ตาม 
เน่ืองจากสัดส่วนของประชากรส่วนมากจะอาศยัอยู่ในชนบท และหมู่บา้นเล็กๆ จึงท าให้สินคา้
ไม่สามารถไปถึงชุมชนเหล่าน้ีได้จึงเกิดพ่อคา้เร่ที่เดินทางเร่ร่อนน าสินคา้ไปขายในที่ต่างๆ 
โดยพ่อคา้เร่เหล่าน้ี จะเดินทางเขา้ไปยงัชุมชนต่างๆ ประมาณเดือนละคร้ังและจะใชโ้บสถ์ ทุ่งหญา้ 

                                                           
1 William M. Pride and O.C. Ferrell.  (1991).  Marketing Concept and Stratigies (7 thed).  Boston: Houghton 
Miffin Company.  page.377. 
2 กมล ชูทรัพย ์และมงคล ไชยรัตน์.  (2515).  การขาย.  พระนคร: วชัรินทร์การพิมพ.์  หนา้ 8. 
3 กิตติพงศ์ พฒันพงศ์.  (2539).  ปัจจัยที่ส่งผลต่อประสิทธิผลในการท างานอาชีพขายตรง: ศึกษากรณีบริษัท 
ไดเร็คเซลล์ อินเตอร์เนช่ันแนล (ประเทศไทย) จ ากัด.  วิทยานิพนธ์ปริญญามหาบณัฑิต, ภาควชิาสังคมวทิยาและ
มานุษยวทิยา มหาวทิยาลยัธรรมศาสตร์.  หนา้ 18. 
4 กมล ชูทรัพย ์และมงคล ไชยรัตน์.  อา้งแลว้ เชิงอรรถท่ี 2.  หนา้ 8-9. 
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หรือบา้นของคนในชุมชนเป็นท่ีขายของจะมีวิธีการขาย การชกัจูงใจในหลายรูปแบบเพื่อให้ลูกคา้
มาซ้ือสินคา้ของตน5  
 ในสหรัฐอเมริกาไดน้ าเอาธุรกิจเครือข่ายมาใชเ้ป็นเวลานานโดยเร่ิมตน้มาจากพ่อคา้รถมา้ 
(Horse-Wagon Peddlers) น าสินคา้ไปขายโดยตรงให้แก่ผูบ้ริโภคหรือพ่อคา้รายอื่นที่ซ้ือสินคา้
เพื่อน าไปขายต่อในสถานท่ีท่ีห่างไกลออกไป6 จากรูปแบบท่ีเป็นลกัษณะของการเดินขายของตาม
บา้นและเร่ขายของไปตามที่ต่างๆ โดยพ่อคา้เร่นั้น ในระยะหลงัได้มีการพฒันารูปแบบข้ึน
โดยอาจารยก์ลุ่มหน่ึงในมหาวิทยาลยัท่ีตอ้งการจะท างานเพิ่มข้ึนนอกเหนือจากชัว่โมงสอนในห้องเรียน
จึงไดอ้อกขายหนงัสือสารานุกรมใหลู้กศิษยโ์ดยใชช่้วงเวลาเยน็ๆ หลงัเลิกงานและในวนัหยดุ ต่อมา
มีอาจารยใ์นกลุ่มซ่ึงเป็นอาจารยท์างเคมีไดท้  าน ้ าหอมข้ึนและแจกให้กบัลูกคา้ของตนจนเป็นท่ีนิยม
อาจารยก์ลุ่มดงักล่าวจึงหันมาขายน ้ าหอมแทนการขายหนังสือสารานุกรม7 วิธีการท่ีอาจารยก์ลุ่ม
ดงักล่าวใชก้็เป็นลกัษณะของการขายตรงเช่นกนั 
 ส าหรับในประเทศไทยธุรกิจเครือข่ายน้ีไดถู้กน ามาใชก้บัธุรกิจประกนัชีวิต8 ถา้หากมองยอ้น
ไปพิจารณาถึงรูปแบบธุรกิจเครือข่ายน้ีในซีกโลกตะวนัตกสมยัดั้งเดิมซ่ึงเป็นลกัษณะของการเดินขาย
ตามบา้นและเร่ขายของไปตามชุมชนต่างๆแลว้ ก็อาจกล่าวไดว้่าประเทศไทยไดใ้ชว้ิธีการการขาย
สินคา้ในลกัษณะเช่นน้ีมานานหลาย 100 ปีแลว้ โดยท่ีพ่อคา้แม่คา้จะหาบของไปขายตามบา้นของ
ชาวบา้นแทนท่ีจะน าไปวางขายท่ีตลาดก็เป็นรูปแบบดัง่เดิมของการขายตรงรูปแบบหน่ึงนัน่เอง  
 จากที่กล่าวมาขา้งตน้เก่ียวกบัแนวคิดของธุรกิจเครือข่ายนั้น เห็นไดว้่า ธุรกิจเครือข่าย
ถือเป็นธุรกิจประเภทหน่ึงท่ีเกิดข้ึนมานานแลว้ ในหลายประเทศทัว่โลกต่างมีธุรกิจประเภทดงักล่าว 
ซ่ึงในสมยัก่อนอาจอยูใ่นรูปแบบของการหาบของไปขายตามบา้น ต่อมาเม่ือยคุสมยัเปล่ียนแปลงไป 
การขายของลักษณะดงักล่าวได้มีพฒันาการเปล่ียนจากการน าของไปขายตามบ้านเป็นการขาย
ออนไลน์ ซ่ึงประเทศไทยในปัจจุบนัธุรกิจประเภทน้ีไดเ้ขา้เก่ียวขอ้งกบัการขายสินคา้หลากหลาย
ชนิด เช่น อาหารเสริม เคร่ืองด่ืม ครีมบ ารุงผวิหนา้ เป็นตน้ 
 
 
                                                           
5 ปีเตอร์ โคลท์เทียร์, (นนทกร ผูแ้ปล).  (2540).  เพชรแห่ง MLM .  กรุงเทพฯ: ไซเบอร์บุ๊คเน็ตเวิอร์ก พบัลิซซ่ิง.  
หนา้ 56-57. 
6 เร่ืองเดียวกนั, หนา้ 57. 
7 Earl W. Kinter.  (1987).  A Priner on the Law of Deceptive Practide (2nd ed).  New York: Macmillan 
Publishing Co., Inc.  page. 256. 
8 สมพงศ ์วงศนิ์ยม.  (2532).  ไดเร็คก์เซลภาคปฏิบัติ พิมพค์ร้ังท่ี 1.  กรุงเทพฯ: แมส.  หนา้ 5. 
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 2.1.2 รูปแบบของธุรกจิเครือข่าย 
 ธุรกิจเครือข่ายนั้น ผูป้ระกอบธุรกิจจะมีแผนการขายหรือแผนการตลาดเหมือนดงัเช่น
ธุรกิจทัว่ไป ซ่ึงสามารถแบ่งออกไดเ้ป็น 2 รูปแบบใหญ่ๆ คือ 
  1) แผนการขายแบบชั้นเดียว (Single Level Marketing: SLM) 
  แผนการขายประเภทน้ี พนักงานขายของผูป้ระกอบธุรกิจหรือผูจ้  าหน่ายอิสระจะน า
สินคา้จากผูป้ระกอบธุรกิจไปขายให้กบัผูบ้ริโภคโดยตรง ซ่ึงรูปแบบการขายอาจใช้การเคาะประตู
บา้นหรือวิธีจดังานสังสรรค์ (Party Selling) หรือรูปแบบอ่ืนๆ แลว้แต่นโยบายของบริษทัพนกังาน
ขายจะไดรั้บค่าตอบแทนเป็นเงินเดือนหรือคอมมิชชัน่ ส่วนผูจ้  าหน่ายอิสระจะไดผ้ลตอบแทนเป็น
เปอร์เซ็นต์จากยอดขาย แผนการขายประเภทน้ีพนกังานขายไม่สามารถสร้างทีมขายของตนข้ึนมา
เองได ้จึงไม่มีสิทธ์ิไดผ้ลประโยชน์จากการขายของพนกังานขายตรงคนอ่ืนๆ9  
  แผนการขายแบบชั้นเดียวน้ี พนักงานขายหรือผูจ้  าหน่ายอิสระในระบบน้ี จะไม่มี
หน้าท่ีในการหาสมาชิกจะมีหน้าท่ีเพียงขายสินคา้และให้บริการเท่านั้น การชกัชวนพนกังานขาย
รายใหม่เขา้มาร่วมงานเป็นหนา้ท่ีของบริษทั10 ดงันั้น พนกังานขาย หรือผูจ้  าหน่ายอิสระไดร้ะบบน้ี
จึงไม่มีสายงาน หรือลูกทีมเป็นของตนเอง ไม่สามารถน ายอดขายของพนกังานขายหรือผูจ้  าหน่าย
อิสระคนอื่น เขา้มาร่วมแตม้เพื่อเพิ่มเปอร์เซ็นต์หรือโบนัสได้ขณะเดียวกนัก็ไม่ตอ้งเป็นฐาน
ให้ใครปีนข้ึนต าแหน่ง จุดดอ้ยของแผนการขายตรงแบบชั้นเดียวคือโอกาสการสร้างรายไดจ้ะนอ้ยกวา่
การขายตรงแบบหลายชั้น เน่ืองจากไม่มีค่าต าแหน่งหรือค่าบริการฉะนั้นเป้ายอดขายจึงเป็นส่ิงเดียว
ท่ีสร้างรายไดใ้หสู้งข้ึน11  
  จากท่ีกล่าวมาขา้งตน้ เห็นไดว้า่ แผนการขายแบบชั้นเดียวเป็นแผนการขายประเภทหน่ึง
ของธุรกิจเครือข่าย ซ่ึงพนักงานขายจะไม่มีหน้าที่ในการชักชวนเพื่อน ญาติ หรือบุคคลอ่ืนๆ 
มาสมคัรสมาชิก แต่จะเน้นในการขายสินคา้หรือบริการเท่านั้น ส่งผลให้แผนการตลาดประเภทน้ี 
พนกังานขายไม่ไดส่้วนแบ่งจากการชกัชวนสมาชิก แต่จะไดส่้วนแบ่งจากการขายสินคา้หรือบริการ
ท่ีตนไดท้  าเท่านั้น  
 
 
                                                           
9 สุทธิกรณ์ ลิบน้อย.  (2539).  มาตรการทางกฎหมายอาญาในการควบคุมการขายตรง. วิทยานิพนธ์ปริญญา
มหาบณัฑิต, ภาควชิานิติศาสตร์ บณัฑิตวทิยาลยั จุฬาลงกรณ์มหาวทิยาลยั.  หนา้ 16. 
10 วิมิศร นองสุวรรณ.  (2542).  ปัญหากฎหมายเกี่ยวกับธุรกิจขายตรง. วิทยานิพนธ์ปริญญามหาบณัฑิต, สาขา
นิติศาสตร์ คณะนิติศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวทิยาลยั.  หนา้ 10. 
11 เร่ืองเดียวกนั, หนา้ 11. 
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  2) แผนการขายแบบหลายชั้น (Multi Level Marketing: MLM)  
  แผนการขายประเภทน้ีเป็นแผนการจ่ายค่าตอบแทน โดยค่าตอบแทนที่ผูจ้  าหน่าย
จะไดรั้บจะมาจาก 2 ทาง คือ 
   (1) ผูจ้  าหน่ายจะไดรั้บค่าตอบแทนจากการขายสินคา้ หรือบริการใหแ้ก่ผูบ้ริโภค  
   (2) ผูจ้  าหน่ายจะไดรั้บค่าตอบแทนจากการขายหรือการซ้ือสินคา้ของผูจ้  าหน่ายรายอ่ืน
ท่ีตนเป็นผูช้กัชวนเขา้มาเป็นสมาชิก (Sponsor)  
  นอกจากนั้น ยงัไดรั้บค่าตอบแทนจากการขายท่ีตนไดช้กัชวนให้บุคลอ่ืนๆ มาสมคัร
เป็นตวัแทนหรือสมาชิกจ าหน่ายสินคา้หรือบริการในกลุ่มตนดว้ย ดงันั้น การขายตรงแบบหลายชั้น
จึงเป็นการให้โอกาสแก่พนกังานขายตรงท่ีจะมีธุรกิจเป็นของตนเองรวมทั้งพฒันา ฝึกฝน องค์กร
การขาย หรือเครือข่ายของตน และส่ิงส าคญัในธุรกิจเครือข่ายคือค่าตอบแทนท่ีไดรั้บนั้นจะมาจาก
การขายสินคา้หรือบริการให้แก่ผูบ้ริโภคคนสุดทา้ย และผูบ้ริโภคซ่ึงคนสุดทา้ยในท่ีน้ีหมายความ
รวมถึงผูจ้  าหน่ายท่ีซ้ือสินคา้เพื่อใชด้ว้ยตนเองหรือใชภ้ายในครอบครัว12  
  จากที่กล่าวมาขา้งตน้ เห็นไดว้่า แผนการขายแบบหลายชั้นของธุรกิจเครือข่ายน้ี 
เป็นแผนท่ีเนน้การไดรั้บค่าตอบแทนจากการสมคัรเป็นสมาชิกของบุคคลอ่ืนและบุคคลนั้นสามารถ
ขายสินคา้และบริการหรือท่ีกล่าวว่า หากสมาชิกในกลุ่มขายสินคา้หรือบริการได้ ตนย่อมได้รับ
ค่าตอบแทนจากการขายสินคา้หรือบริการนั้น  
 2.1.3 ความสัมพนัธ์ระหว่างเจ้าของกจิการ ผู้ขายตรง และผู้บริโภค 
 ธุรกิจขายตรงในประเทศไทยเร่ิมเขา้มามีบทบาทต่อวงการตลาดเมื่อราว 40 ปีที่แลว้ 
โดยบริษัท ทัพเพอร์แวร์ (ประเทศไทย) จ ากัด ซ่ึงเป็นผู ้จ  าหน่ายผลิตภัณฑ์ เก็บอาหารแบบ 
สุญญากาศท่ีท าจากพลาสติก ไดเ้ป็นผูริ้เร่ิมน าวิธีการท่ีเรียกว่า Home Party เขา้มาใช้เป็นคร้ังแรก
ในการขาย ซ่ึงเป็นรูปแบบการขายตรงท่ีเปิดโอกาสทั้งดา้นการขาย ความสะดวกในการซ้ือ และเป็น
การสร้างสังคมเฉพาะส าหรับผูห้ญิงไทย ในช่วงนั้นการสาธิตเขา้มามีบทบาทในวงการขายตรงไทย
มากทีเดียว ในระยะเวลาต่อมา ธุรกิจขายตรงในประเทศไทยก็ขยายตวัแพร่หลายยิ่งข้ึน มีบริษทัจาก
ต่างประเทศและในประเทศทยอยเปิดตวัและน าเสนอสินคา้ใหม่ๆ สู่ผูบ้ริโภค อาทิ เคร่ืองส าอาง 
หนงัสือ เคร่ืองใชไ้ฟฟ้า เป็นตน้13  
 ต่อมาในปี พ.ศ. 2521 บริษัทเอวอน คอสเมติคส์ (ประเทศไทย) จ ากัด ได้ก่อตั้ งข้ึน 
นับเป็นสาขาท่ี 22 ของ เอวอน โปรดักส์ อิงค์ และเป็นต้นแบบของการขายตรงแบบชั้นเดียว 

                                                           
12 สุทธิกรณ์ ลิบนอ้ย.  อา้งแลว้ เชิงอรรถท่ี 9.  หนา้ 17. 
13 สมาคมการขายตรง.  (2560).  แหล่ง ความเป็นมาของสมาคมการขายตรงไทย.  (ออนไลน์).  เขา้ถึงได้จาก: 
http://www.tdsa.org/content/1/1/.  [2560, 1 พฤษภาคม]. 
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(Single-level Marketing หรือ SLM) อย่างเต็มรูปแบบในเมืองไทยท่ีให้บริการลูกคา้ดา้นผลิตภณัฑ์
เคร่ืองส าอางและผลิตภณัฑ์เพื่อความงามดว้ยระบบขายตรง โดยจดัท าผา่นผูจ้  าหน่ายอิสระซ่ึงเป็น
ผูแ้ทนของบริษทัในการออกไปเยีย่มเยียนลูกคา้ในเขตของตนเองเพื่อแนะน าและจ าหน่ายผลิตภณัฑ์
ถึงบา้นโดยตรง14  
 ระบบขายตรงแบบชั้นเดียวไดรั้บความนิยมเร่ือยมา และในระยะเวลาเกือบ 10 ปีต่อมา 
ก็มีบริษทัขายตรงระบบการตลาดหลายชั้นเร่ิมเขา้มาด าเนินธุรกิจในประเทศไทย จนกระทัง่ในปี 
พ.ศ. 2530 บริษทั แอมเวย ์(ประเทศไทย) จ ากดั ได้เขา้มาในธุรกิจขายตรงในประเทศไทยท าการตลาด
ดว้ยระบบการตลาดแบบหลายชั้น (Multi-level Marketing หรือ MLM) อยา่งเต็มรูปแบบ โดยจ าหน่าย
สินคา้อุปโภคบริโภค ซ่ึงนอกจากมีรายได้ขายปลีกจากการจ าหน่ายผลิตภณัฑ์ให้กบัลูกคา้แล้ว 
ผูจ้  าหน่ายยงัมีรายไดเ้พิ่มจากเงินอตัราส่วนจากยอดขายรวมของผูจ้  าหน่ายท่ีตนให้การสปอนเซอร์
เข้ามาในองค์กรด้วย รายได้ประเภทน้ีจะมากหรือน้อยแปรผนัไปกับระดับขั้นของความมานะ
พยายามทั้งในการขายและการสปอนเซอร์ของผูจ้  าหน่ายนั้นๆ ผูท่ี้มีความขยนัและท างานมีผลงาน
มากจะไดรั้บผลตอบแทนในระดบัท่ีสูงเป็นขั้นๆไป15  
 ดังนั้น  ธุรกิจเครือข่ายจึง เป็นธุรกิจที่เจ ้าของกิจการและสมาชิกต ้องท างานด ้วย
ความสัมพนัธ์กนั ซ่ึงประกอบดว้ยผูป้ระกอบธุรกิจ นกัธุรกิจขายตรง และผูบ้ริโภค ซ่ึงมีรายละเอียด
ดงัน้ี 
  1) ผูป้ระกอบธุรกิจหรือเจา้ของกิจการ 
  ธุรกิจเครือข่าย เป็นธุรกิจประเภทหน่ึงท่ีลดตน้ทุนในหลายหลายดา้นเน่ืองจากไม่ตอ้ง
ผา่นพ่อคา้คนกลาง ไม่ตอ้งมีร้านคา้ดงันั้นในปัจจุบนัจึงมีผูป้ระกอบธุรกิจหลายรายหนัมาใชว้ิธีการ
ขายตรงในการจ าหน่ายสินคา้หรือบริการซ่ึงมีทั้งบริษทัที่เป็นของคนไทยและบริษทัต่างชาติ 
ซ่ึงผูผ้ลิตหรือเจา้ของธุรกิจ จะผลิตสินคา้ท่ีดี ซ่ึงสินคา้ท่ีน ามาขายในช่องทางธุรกิจเครือข่าย มีทั้ง
เจา้ของธุรกิจเครือข่ายผลิตเอง และน าสินคา้มาจากผูผ้ลิตสินคา้รายอ่ืนๆ เขา้มาจ าหน่าย16  

                                                           
14 สมาคมการขายตรง.  (2560).  แหล่ง ความเป็นมาของสมาคมการขายตรงไทย.  (ออนไลน์).  เขา้ถึงได้จาก: 
http://www.tdsa.org/content/1/1/.  [2560, 1 พฤษภาคม]. 
15 สมาคมการขายตรง.  (2560).  แหล่ง ความเป็นมาของสมาคมการขายตรงไทย.  (ออนไลน์).  เขา้ถึงได้จาก: 
http://www.tdsa.org/content/1/1/.  [2560, 1 พฤษภาคม]. 
16 สมสุข อรุณมิตร.  (2560).  ธุรกจิเครือข่าย...MLM เรียนรู้ก่อนทีจ่ะล้มเหลว.  (ออนไลน์).  เขา้ถึงไดจ้าก: https:// 
sites.google.com/site/tienslionskysomsuk/about-mlm.  [2560, 1 พฤษภาคม]. 
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  ธุรกิจเครือข่ายน้ี เจา้ของธุรกิจจะแสดงให้เห็นว่าจุดเด่นของธุรกิจเครือข่ายของตน
มีอะไรบา้ง เพื่อจูงใจให้มีการสมคัรสมาชิกและท าหนา้ท่ีเป็นผูข้ายสินคา้นั้น ซ่ึงการแสดงจุดเด่นนั้น 
ส่วนใหญ่มีรายละเอียด ดงัน้ี17  
   (1) คือ Win-Win Business (ธุรกิจท่ีชนะชนะ) เม่ือคนท่ีท่านแนะน าธุรกิจ (ลูกทีม
ของท่าน) ส าเร็จ ท่านในฐานะผูแ้นะน า.... จึงจะ.... ส าเร็จดว้ย  
   (2) คือ No-Risk Business (ธุรกิจท่ีไม่มีความเส่ียง) ดว้ยขนาดเงินลงทุนต ่า แต่ใช้
สัมพนัธภาพสูง ใช้เวลาพอควร ท่านไม่ตอ้งลงทุนสร้างทรัพยสิ์น อาคาร, อุปกรณ์, ท่ีดิน (บนกอง
หน้ีสิน) แต่ท่าน.... ก าลงั....สร้าง ทรัพยสิ์นคือ เครือข่ายประชากร (People Assets) ที่.... ผูกโยง 
กนัดว้ยสัมพนัธภาพ และ.... ไดผ้ลตอบแทนจากทรัพยสิ์นบนบนัทึกขอ้ตกลง ผลประโยชน์ร่วมกนั 
และ.... ผลตอบแทนน้ีได้มาจาก ผลรวมของทั้งเครือข่ายบางคน.... เรียกผลตอบแทนน้ีว่า Passive 
Income (รายได้ท่ีไม่ตอ้งลงแรงด้วยตนเอง แม้ว่าคุณจะหยุดท างาน แต่รายได้ของคุณยงั เกิดข้ึน
ต่อเน่ืองตลอดเวลา)  
   (3) เป็นธุรกิจท่ีท่านสามารถเลือกเวลาท างานตามใจปรารถนา ไม่ตอ้งตอกบตัรเขา้
งาน 8.00 น. ไม่ตอ้งตอกบตัรออกงาน 17.00 น. ไม่ตอ้งยื่นใบลากิจ, ลาพกัร้อนกบัใคร นอกจาก
ขออนุญาตตวัเอง เป็นเจา้นายงานในเวลาของตนเอง (Time Freedom) นัน่คือ... มีอิสรภาพทางเวลา 
   (4) เป็นธุรกิจท่ีก าลงัอยูใ่นทิศทางใหม่ของโลก เพื่อให้ท่านไดมี้เวลา อยูก่บัครอบครัว
ให้มากข้ึน (Home Based Business) เพราะ ธุรกิจน้ีท าบนโต๊ะอาหารภายในบา้นของท่าน และ
บา้นของคนในเครือข่ายได ้ 
   (5) เป็นระบบที่เสริมสร้างโอกาสให้ได้ร่วมท างานกับคนหลากหลายอาชีพ , 
หลากหลายประสบการณ์ , หลากหลายวฒันธรรม (Multi Experience-Multi Profession-Multi culture) 
บนความเท่าเทียมกนั ไม่มีใครเป็นเจา้นาย-ลูกน้องทุกคน คือ สมาชิกอิสระ (Distributor) ภายใน
ระบบธุรกิจมีการ.... ถ่ายทอด.... องคค์วามรู้ในวิชาชีพองคค์วามรู้ในผลิตภณัฑ์.... จิตวิญญาณท่ีปลุก
พลงัแห่งความส าเร็จ ลงไปเป็นชั้นๆ ต่อๆ กนั ไม่รู้จบ  
   (6) เป็นธุรกิจท่ีต่อเช่ือมท่านเข้ากับธุรกิจ ข้ามชาติระดับโลกท่านไม่ต้องสร้าง
ระบบใหม่ ดว้ยตนเอง แต่ด าเนินตาม, ปฏิบติัตามแบบแผน ธุรกิจ (Business-format) ท่ีวางไวอ้ยา่งดี
เป็นแบบเดียวกนัทัว่โลก (บางคนเรียกว่าเครือข่ายของแฟรนไชส์ ระดบัเล็กๆ หรือระดบับุคคล 
มาผูกโยงเช่ือมกนั (Network of Micro or Personal Franchisee) แต่ไม่ตอ้งจ่ายค่ารอยลัต้ี (Royalty fee) 
ใดๆ เลย 
                                                           
17 Counter Service Online.  (2560).  รู้จักธุรกิจเครือข่าย Network Marketing.  (ออนไลน์).  เขา้ถึงไดจ้าก: http:// 
www.icounterservice.com/savepay-networkmarketing.php.  [2560, 1 พฤษภาคม]. 
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   (7) เป็นระบบธุรกิจเดียวท่ีมีผลก าไรงอกเงย ข้ึนตลอด 24 ชัว่โมง/วนั ตลอด 365 
วนั/ปี แมท้่านเองจะหยุดพกัผอ่น, หยุดพกัร้อน เพราะเวลาท างานภายในเครือข่ายของท่าน อาจอยู่
อีกซีกโลกหน่ึง ซ่ึงก าลงัท างานอยู่ในขณะท่ีท่านนอนหลบั หรือก าลงัท างานอยูใ่นขณะท่ีท่านหยุด
พกัร้อน 
   (8) เป็นระบบธุรกิจเดียวท่ีผลงานแห่ง ความพากเพียร ของท่าน วนัละ 2 ชัว่โมง 
สามารถทวีคูณไปเป็น วนัละ 2,000 ชั่วโมง, 20,000 ชั่วโมง.... แปรผนั.... ตามความใหญ่โตของ 
เครือข่ายของท่าน และ.... เม่ือท่านสามารถสร้างสินทรัพย ์(People Assets) เครือข่ายอยา่งมีคุณภาพ 
ท่านก็สามารถท างาน เตม็ท่ีเพียง 3 - 5 ปี เพื่อรับบ านาญติดต่อกนัไปตลอดชีวติ  
  จากท่ีกล่าวมาขา้งตน้เก่ียวกับผูป้ระกอบธุรกิจ เห็นได้ว่า ธุรกิจเครือข่ายน้ี เจ้าของ
กิจการหรือธุรกิจน้ีนอกจากตอ้งเป็นผูผ้ลิตสินคา้หรือหาสินคา้มาจ าหน่ายแลว้ ยงัตอ้งท าการตลาด
หรือแสดงให้แก่บุคคลอ่ืนเห็นว่าธุรกิจของตนเป็นธุรกิจท่ีน่าสนใจ หากบุคคลใดมาสมคัรสมาชิก
แล้วบุคคลนั้ นจะได้ประโยชน์จากธุรกิจดังกล่าวอย่างไรบ้าง เช่น ไม่ต้องเดินทางไปท างานท่ี
ออฟฟิศ ท างานท่ีไหนก็ได ้ไม่เสียเวลา มีเวลาใหค้รอบครัว เป็นตน้ 
  2) นกัธุรกิจขายตรงหรือผูข้ายตรง 
  เน่ืองจากในปัจจุบนัผูข้ายตรงท่ีท าเก่ียวกบัธุรกิจเครือข่ายน้ีมีเป็นจ านวนมาก นกัธุรกิจ
ขายตรงจึงมีสิทธิเลือกธุรกิจท่ีตนมีความถนัด โดยขั้นตอนการเป็นนักธุรกิจขายตรงนั้น บุคคลท่ี
สนใจตอ้งสมคัรเป็นสมาชิกกบัธุรกิจเครือขายนั้นและผ่านการอบรม จึงสามารถท าหน้าท่ีในการ
ขายได้ ซ่ึงในทุกๆ ปีจะมีผู ้ท่ีให้ความสนใจเพิ่มข้ึนอย่างต่อเน่ือง ปัจจัยท่ีส าคัญและน าไปสู่
ความส าเร็จของนกัธุรกิจขายตรงนั้นจึงมีหลายประการ ซ่ึงมีรายละเอียด ดงัน้ี18  
   (1) อายุ กล่าวคือ อายุในการประกอบธุรกิจเครือข่ายนั้น มีผลต่อความส าเร็จของ
การประกอบธุรกิจเน่ืองจากการท่ีจะเร่ิมเป็นนักธุรกิจขายตรงนั้นสามารถท าได้ตั้ งแต่วยัท างาน
ตอนตน้การสั่งสมประสบการณ์การท างานมานานท าให้มีความเขา้ใจในตวัผลิตภณัฑ์อยา่งลึกซ้ึงมี
ความเช่ียวชาญในกระบวนการขายสินคา้ใหก้บัลูกคา้ประกอบกบัการทุ่มเทใหก้บัการท างานของนกั
ธุรกิจขายตรงท่ีมีอายุและประสบการณ์ในการท างานท่ีมากได้ส่งผลออกมาในรูปของความ
ความส าเร็จของการประกอบธุรกิจทั้งในดา้นรายไดสู้งมีฐานลูกคา้เพิ่มข้ึนและมียอดขายหรือผลก าไร
ท่ีสูงต่อเน่ืองอยา่งชดัเจน 
   (2) สถานภาพสมรส กล่าวคือ นกัธุรกิจขายตรงที่หย่าร้าง/หมา้ย/แยกกนัอยู่มี
ความส าเร็จทางการประกอบธุรกิจสูงสุดทั้งน้ีเน่ืองจากการท่ีมีสถานภาพสมรสแตกต่างกนันั้นส่งผล
                                                           
18 ชุติพร ชวสินธุ.  (2557).  ปัจจัยสู่ความส าเร็จของนักธุรกิจขายตรงของบริษัทยูนิซิตี้มาร์เก็ตติ้ง (ไทยแลนด์) 
จ ากดั.  วทิยานิพนธ์บริหารธุรกิจมหาบณัฑิต, สาขาวชิาการตลาด มหาวทิยาลยัศรีนครินทรวโิรฒ.  หนา้ 7-11. 
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สภาวะแวดลอ้มในการด ารงชีวิตมีความแตกต่างกนัความรับผิดชอบภาระในการดูแลและเป้าหมาย
ในการด าเนินชีวิตต่างกันออกไปซ่ึงนักธุรกิจขายตรงท่ีหย่าร้าง/ หม้าย/ แยกกันอยู่นั้ น มี
ประสบการณ์ผา่นการมีชีวิตคู่ทราบถึงการมีภาระรับผิดชอบของครอบครัวการวางเป้าหมายในการ
ด าเนินชีวิตซ่ึงส่ิงเหล่าน้ีท าให้นกัธุรกิจขายตรงท่ีหยา่ร้าง/ หมา้ย/ แยกกนัอยูน่ั้นมีการวางแผนต่างๆ
ทั้งในดา้นระบบการท างานเพื่อไปใหถึ้งยงัเป้าหมายท่ีวางไวด้ว้ยความมุ่งมัน่และสามารถท่ีจะทุ่มเท
ให้กบัการท างานธุรกิจขายตรงไดอ้ยา่งเต็มท่ีมากกวา่นกัธุรกิจขายตรงท่ีสรมรสท่ีตอ้งมีภาระในการ
ดูแลครอบครัวหรือคนโสดท่ีอาจจะยงัไม่มีเป้าหมายหรือภาระรับผิดชอบในชีวิตท่ีชดัเจนจึงท าให้
ประสบผลส าเร็จในการประกอบอาชีพธุรกิจขายตรง 
   (3) ระดบัการศึกษา กล่าวคือ นักธุรกิจขายตรงท่ีจบการศึกษาระดบัมธัยมศึกษา
ตอนปลาย/ปวช. มีความส าเร็จของการประกอบธุรกิจขายตรงดา้นรายไดจ้ากการประกอบธุรกิจสูง
กว่าปีท่ีผ่านมาด้านฐานลูกคา้มีการขยายเพิ่มข้ึนกว่าปีที่ผ่านมาสูงสุดและด้านมียอดขายสูงกว่า
ผูป้ระกอบธุรกิจขายตรงรายอ่ืนๆในบริษทัเดียวกนัสูงสุดในขณะท่ีนกัธุรกิจขายตรงท่ีจบการศึกษา
ระดบัปริญญาตรี/ ปวส. มีความส าเร็จของการประกอบธุรกิจขายตรงดา้นยอดขายสูงกวา่ผูป้ระกอบ
ธุรกิจขายตรงรายอ่ืนๆ ในบริษทัเดียวกนัสูงสุดจะเห็นไดว้่านกัธุรกิจขายตรงท่ีจบการศึกษาระดบั
ไม่สูงนักจะประสบผลส าเร็จสูงกว่าทั้งน้ีอาจเน่ืองจากนักธุรกิจกลุ่มน้ีมีความมุ่งมัน่ในการสร้าง
ยอดขายผลก าไรหรือฐานลูกคา้อยา่งเตม็ท่ีเพื่อสร้างตน้ทุนชีวติประกอบกบัสามารถเขา้ถึงกลุ่มลูกคา้
ท่ีเป็นชนชั้นแรงงานซ่ึงมีจ านวนมากในปัจจุบนัได้มากกว่าจึงสามารถประสบผลส าเร็จในการ
ประกอบธุรกิจขายตรงไดเ้ป็นอยา่งดี 
   (4) อาชีพ กล่าวคือ มีนกัธุรกิจขายตรงท่ีมีอาชีพธุรกิจส่วนตวั/อาชีพอิสระมีความส าเร็จ
ของการประกอบธุรกิจขายตรงดา้นฐานลูกคา้มีการขยายเพิ่มข้ึนกวา่ปีท่ีผา่นมาสูงสุดและมีความส าเร็จ
ของการประกอบธุรกิจขายตรงด้านยอดขายและก าไรในการประกอบธุรกิจสูงข้ึนอย่างต่อเน่ือง
สูงสุดสืบเน่ืองจากธุรกิจขายตรงเป็นการท างานท่ีตอ้งอาศยัการพบปะผูค้นเพื่อเป็นการหาโอกาสใน
การน าเสนอขายผลิตภณัฑ์ของบริษทั ดังนั้ น อาชีพท่ีตอ้งมีการติดต่อประสานงานกบัผูค้นเป็น
จ านวนมากย่อมมีโอกาสในการท่ีจะประสบผลส าเร็จในการประกอบธุรกิจขายตรงได้มากยิ่งข้ึน 
เช่น ผูท่ี้ท  าธุรกิจส่วนตวั/ อาชีพอิสระยอ่มตอ้งมีการประสานงานกบับริษทัคู่คา้หรือซัพพลายเออร์ 
เป็นตน้ ท าให้สามารถขยายฐานลูกคา้ให้เพิ่มข้ึนมากกวา่เดิมไดอี้กทั้งนกัธุรกิจขายตรงท่ีประกอบ
ธุรกิจส่วนตวั/อาชีพอิสระยอ่มสามารถไดพ้บเจอกบัเจา้ของกิจการดว้ยกนั ซ่ึงมีก าลงัซ้ือท่ีสูงกวา่ท า
ให้นกัธุรกิจขายตรงที่ประกอบธุรกิจส่วนตวั/ อาชีพอิสระมีโอกาสในการที่จะประสบผลส าเร็จ
ในดา้นยอดขายและก าไรในการประกอบธุรกิจ 
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   (5) รายไดเ้ฉล่ียต่อเดือน กล่าวคือ นกัธุรกิจขายตรงท่ีมีรายไดเ้ฉล่ียต่อเดือน 40,000-
49,999 บาทมีความส าเร็จของการประกอบธุรกิจขายตรงดา้นรายไดจ้ากการประกอบธุรกิจขายตรง
สูงกว่าปีท่ีผา่นมาและดา้นยอดขายและก าไรในการประกอบธุรกิจสูงข้ึนอย่างต่อเน่ืองแตกต่างกนั
สูงสุดในขณะท่ีนกัธุรกิจขายตรงท่ีมีรายไดเ้ฉล่ียต่อเดือน 50,000 บาทข้ึนไปมีความส าเร็จของการ
ประกอบธุรกิจขายตรงดา้นฐานลูกคา้มีการขยายเพิ่มข้ึนกวา่ปีท่ีผา่นมาสูงสุด จะเห็นไดว้า่ นกัธุรกิจ
ขายตรงท่ีประสบความส าเร็จในการประกอบธุรกิจทั้งในด้านยอดขายและก าไรรวมทั้งการขยาย
ฐานลูกคา้ไดเ้พิ่มมากข้ึนนั้นส่วนใหญ่จะมีรายไดเ้ฉล่ียต่อเดือนค่อนขา้งสูงซ่ึงรายไดเ้ฉล่ียต่อเดือน
ท่ีไดรั้บก็ถือเป็นตวัช้ีวดัท่ีชดัเจนถึงความส าเร็จในการเป็นนกัธุรกิจขายตรงในรูปแบบหน่ึง 
  จากท่ีกล่าวมาขา้งตน้เก่ียวกบันกัธุรกิจขายตรงหรือผูข้ายตรง เห็นไดว้่า ในปัจจุบนั
นกัธุรกิจขายตรงมีเพิ่มข้ึนในทุกๆ ปี และมีโอกาสประสบความส าเร็จในเครือข่ายธุรกิจท่ีตนท า
ค่อนขา้งสูง อย่างไรก็ตาม การประสบความส าเร็จในธุรกิจเครือข่ายที่ตนท า ตอ้งอาศยัปัจจยั
หลายประการ เช่น อาย ุอาชีพ เป็นตน้ 
  3) ผูบ้ริโภค 
  เน่ืองจากการขายตรงนั้นผูข้ายตรงจะท าการ ณ สถานท่ีท่ีผูบ้ริโภคสะดวก เดินทางง่าย 
หรือท่ีเรียกง่ายๆ วา่ สถานท่ีท่ีเขา้ถึงผูบ้ริโภคได ้ไม่วา่จะเป็นท่ีใดก็ตาม ขอให้มีผูบ้ริโภค นกัธุรกิจ
ขายตรงจะไปท าหน้าท่ีในการขายทนัที จึงท าให้ผูบ้ริโภคตกอยูใ่นภาวะท่ีเสียเปรียบและถูกละเมิด
สิทธิส่วนบุคคลไดง่้าย ซ่ึงส่วนใหญ่แลว้ผูบ้ริโภคส่วนใหญ่ท่ีตดัสินใจซ้ือสินคา้จากการขายตรงนั้น
ไม่มีโอกาสในการพิจารณาสินคา้ให้ละเอียดรอบคอบและขาดโอกาสในการเลือกซ้ือสินคา้ซ่ึงจะ
แตกต่างจากการซ้ือสินคา้จากร้านคา้ทัว่ๆ ไป ท่ีผูบ้ริโภคมีโอกาสในการเลือกซ้ือ มีระยะเวลาในการ
ไตร่ตรองตดัสินใจโดยปราศจากการกดดนัในรูปแบบต่างๆจากผูข้ายนอกจากนั้นผูบ้ริโภคส่วน
ใหญ่จะซ้ือสินคา้เน่ืองจากผูข้ายตรงท่ีน าสินคา้มาขายมนัเป็นคนรู้จกั เช่น ญาติ หรือเพื่อน มีตวัเลข
จากการส ารวจของเอแบคโพลล์แสดงให้เห็นว่าผูบ้ริโภคซ้ือสินค้าจากเพื่อนหรือคนรู้จกัท่ีเป็น
ตวัแทนขาย 
  นอกจากนั้นแลว้ผูบ้ริโภคอาจตดัสินใจซ้ือสินคา้เพราะถูกผูข้ายตรงใชก้ลยุทธ์ท่ีมิชอบ
ต่างๆ ชกัจูงใจให้ซ้ือสินคา้ เช่น อาจชกัชวนผูบ้ริโภคเขา้ไปในห้องสัมมนาแลว้สร้างบรรยากาศให้
รู้สึกวา่สินคา้ของบริษทัเป็นสินคา้ท่ีดีเป็นท่ีนิยม หากผูบ้ริโภคไม่ซ้ือก็จะเป็นคนไม่ทนัสมยั เป็นตน้ 
อีกทั้งยงัพบวา่ ผูบ้ริโภคหลายรายไดรั้บขอ้มูลท่ีผิดพลาดจากผูข้ายตรงบางรายน าสินคา้ไปใชผ้ิดวิธี
ก่อใหเ้กิดอนัตรายข้ึนบางรายซ้ือสินคา้ไปแลว้คืนไม่ไดบ้างรายหลงเช่ือในค าโฆษณาของพวกขายตรง19  

                                                           
19 วมิิศร นองสุวรรณ.  อา้งแลว้ เชิงอรรถท่ี 10.  หนา้ 40-41. 
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  จากท่ีกล่าวมาข้างต้นเก่ียวกับผูบ้ริโภค เห็นได้ว่า ผูบ้ริโภคยงัตกอยู่ในสถานะท่ี
เสียเปรียบฝ่ายผูป้ระกอบธุรกิจและผูข้ายตรงหลายประการผูบ้ริโภคจากการขายตรงจึงควรท่ีจะ
ไดรั้บการคุม้ครองเป็นพิเศษต่างจากผูบ้ริโภคท่ีซ้ือสินคา้ตามร้านคา้โดยทัว่ไป 
 2.1.4 วธีิการเชิญชวนเข้าเป็นสมาชิกธุรกจิเครือข่าย 
 วิธีการเชิญชวนเขา้เป็นสมาชิกธุรกิจเครือข่ายวิธีการจะมีลกัษณะการเลียนแบบแผนการ
ขายตรงแบบหลายชั้น โดยอา้งหรือโฆษณาว่าเป็นการท าธุรกิจขายตรง จึงท าให้เกิดความสับสน
และเขา้ใจผิดเกิดข้ึน วิธีการหลอกลวงประชาชนท่ีบิดเบือนการใช้ระบบการขายตรงมีช่ือเรียกได้
หลายช่ือ เช่น Pyramid Scheme (แผนการขายแบบปิรามิด) Chain Letters, Snow Ball, Chain Selling, 
Money Games, Referal Selling, Investment Lotteries เป็นตน้20 แต่ช่ือท่ีมกันิยมเรียกกันทัว่ไป คือ 
แผนการขายแบบปิรามิด 
 สมาคมการขายตรงแห่งชาติสหรัฐอเมริกา ได้ให้ความหมายไวว้่า การขายแบบปิรามิด 
หมายถึง แผนการฉ้อโกงมีลกัษณะเป็นการลงทุนโดยสมาชิกใหม่คนหน่ึงเพื่อให้ไดม้าซ่ึงสิทธ์ิ
ในการหาสมาชิกอ่ืน ในจ านวนท่ีเพิ่มข้ึนเขา้มาสู่โปรแกรมการตลาดโดยได้รับค่าตอบแทนเป็น
เปอร์เซ็นตข์องเงินลงทุนของสมาชิกใหม่ การเอาเงินลงทุนคืน และการไดก้ าไรส าหรับผูมี้ส่วนร่วม 
(Patioipant) ข้ึนอยู่กบัการเพิ่มจ านวนสมาชิกใหม่ (มีลกัษณะเหมือนจดหมายลูกโซ่) มากกว่า
การขายสินคา้ไปยงัผูบ้ริโภค21  
 คณะกรรมาธิการการค้าแห่งสหรัฐอเมริกา (The Federal Trade of Commission) ได้ให้
นิยามความหมายไวว้า่ “แผนการขายแบบปิรามิด มีลกัษณะเป็นการจ่ายเงินโดยผูเ้ขา้ร่วมจะลงทุน
กบับริษทั เพื่อให้ไดร้ับ 1) สิทธ์ิที่จะขายผลิตภณัฑ์ และ 2) ไดร้ับเงินกลบัคืนจากการชกัชวน
ผูอ่ื้นให้เขา้ร่วมในแผนการ ซ่ึงการหาสมาชิกใหม่ไม่สัมพนัธ์กบัการขายผลิตภณัฑ”์22  
 “แผนการขายแบบปิรามิด หมายถึง แผนการขายท่ีผู ้มีส่วนร่วมในโปรแกรมการขาย
จ่ายเงินใหแ้ก่ผูป้ระกอบธุรกิจโดยผูจ่้ายเงินไดรั้บสิทธ์ิท่ีจะท าการขายผลิตภณัฑ์ และไดรั้บสิทธ์ิท่ีจะ
ไดรั้บผลตอบแทนส าหรับการหาสมาชิกใหม่เขา้โปรแกรมโดยท่ีการหาสมาชิกใหม่ไม่สัมพนัธ์กบั
การขายผลิตภณัฑ”์23  

                                                           
20 World Federation of Direct selling Associations (WFDSA). “Pyramid Selling”. A Discussion Paper Presented 
by WFDSA. 
21 สุทธิกรณ์ ลิบนอ้ย.  อา้งแลว้ เชิงอรรถท่ี 9.  หนา้ 20. 
22 Robert J. Posch,Jr.  (1988).  The Complete Guide to Marketing and the Law.  New Jersey: Prentice Hall.  
page.480. 
23 สุทธิกรณ์ ลิบนอ้ย.  อา้งแลว้ เชิงอรรถท่ี 9.  หนา้ 21. 
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 “ในสหรัฐอเมริกาศาลจะไม่ไดใ้ห้ค  าจ  ากดัความท่ีรัดกุมส าหรับแผนการขายแบบปิรามิด 
ทั้งน้ี อาจเน่ืองมาจากศาลตอ้งการท่ีจะให้เกิดความยืดหยุ่นในการปรับใช้กฎหมาย อย่างไรก็ตาม 
แผนการขายแบบปิรามิด ก็มีรูปแบบพื้นฐานท่ีส าคญัอยู ่2 รูปแบบ คือ 
  ที่ 1 ผูซ้ื้อ หรือผูล้งทุน จะตอ้งหาสมาชิกใหม่อย่างต่อเน่ือง เพื่อที่จะให้ได้ก าไร
จากการลงทุน จ านวนสูงสุดของผูเ้ขา้ร่วมแผนนั้น ก็คือจ านวนของความเป็นไปไดใ้นการระดมคน 
  รูปแบบท่ี 2 จ  านวนของสมาชิกผูก่้อตั้ งจะมีจ ากัด ผูท่ี้ถูกคาดหวงัจะให้เข้ามาเป็น
สมาชิกจะถูกชกัชวนให้ซ้ือสิทธ์ิก่อน และไดรั้บก าไรกลบัคืนเป็นจ านวนมากจากการขายสมาชิก 
ส่วนผูท่ี้เขา้มาทีหลงัก็จะไดผ้ลก าไรลดลง”24 
  “แผนการขายแบบปิรามิด มีลกัษณะท่ีส าคญัคือ เน้นการหาสมาชิกเพื่อให้ได้มาซ่ึง
ผลประโยชน์ตอบแทนมากกว่าการขายสินคา้หรือบริการให้แก่ผูบ้ริโภค ผลประโยชน์ตอบแทน 
ท่ีไดจ้ากแผนการขายแบบปิรามิดน้ี จะมาจากเงินลงทุนของผูเ้ขา้ร่วม (Partioipant) รายใหม่ การขาย
ท่ีเกิดข้ึนคือการขายสิทธ์ิไม่ใช่การขายสินคา้หรือบริการอยา่งแทจ้ริง”25  
 จากท่ีกล่าวมาขา้งตน้เก่ียวกบัวิธีการเชิญชวนเขา้เป็นสมาชิกธุรกิจเครือข่ายสรุปได้ว่า 
แผนการขายแบบปิรามิดมีลกัษณะเป็นการล่ารายหัว โดยการเน้นหาสมาชิกมากกวา่การขายสินคา้
หรือบริการซ่ึงผลผลประโยชน์ท่ีผูเ้ขา้ร่วมแผนการจะไดรั้บจะมาจากการลงทุนของสมาชิกรายใหม่
เป็นหลกัไม่ใช่มาจากการขายสินคา้หรือบริการดงันั้น แผนการขายแบบน้ีจึงไม่ไดเ้น้นท่ีตวัสินคา้
หรือบริการ แต่ตวัสินคา้หรือบริการจะเป็นเพียงขอ้อา้งในการท าธุรกิจเพื่อปิดบงัเจตนาท่ีแทจ้ริง 
ซ่ึงถือเป็นรูปแบบของการระดมเงินนอกระบบรูปแบบหน่ึง ท่ีสามารถสร้างรายไดจ้  านวนมาก และ
สร้างรายไดภ้ายในระยะเวลาอนัสั้นและใชค้วามพยายามเพียงนอ้ยนิด 

2.2 แนวคดิเกีย่วกบัการบังคบัใช้กฎหมายป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงิน 

 การฟอกเงินเป็นกระบวนการของเหล่าอาชญากรท่ีน าเอาทรัพยสิ์นท่ีไดม้าจากการกระท า
ความผิดมาใชป้ระโยชน์โดยผา่นกระบวนการท าใหเ้งินสกปรกกลายเป็นเงินสะอาดเพื่อสามารถใช้
จ่ายไดอ้ยา่งปกติโดยทัว่ไปเงินท่ีไดจ้ากการฟอกเงินมกัจะไม่ปรากฏท่ีมาของเงินซ่ึงแนวคิดของการ
ฟอกเงินนั้นมีรายละเอียด ดงัน้ี 

                                                           
24 David C. Hjelmfelt.  (1990).  Executive's Guide to Marketing Sales and Advertising Law.  New Jersey: 
Prentice Hall.  page.32-33. 
25 World Federation of Direct selling Associations (WFDSA). “Pyramid Selling”. A Discussion Paper Presented 
by WFDSA. 
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 2.2.1 ขั้นตอนการฟอกเงิน 
 ในปัจจุบันการฟอกเงินถือเป็นปัญหาใหญ่ส าหรับประเทศไทย ท่ีทุกรัฐบาลต้องหา
มาตรการในการบงัคบัผูก้ระท าความผิด เนื่องจากการกระท าความผิดดงักล่าวนั้นมีหลาย
ช่องทาง จึงท าให้ผูก้ระท าความผดิหาวิธีเพื่อหลีกเล่ียงการถูกจบักุม เช่น น าเงินไปเก็บซ่อนไวใ้นท่ี
ปลอดภยั แลว้ค่อยทยอยน าเงินนั้นออกมาใชที้ละนิด โดยไม่ใหเ้ป็นท่ีผดิสังเกต เป็นตน้ ซ่ึงข้ึนอยูก่บั
เจตนาของผูก้ระท าความผิดว่าตอ้งการน าเงินนั้นไปฟอกเพื่อให้ไดม้าซ่ึงส่ิงใด ดงันั้น เพื่อช้ีให้เห็นถึง
วิธีการและขั้นตอนของการฟอกเงิน ในหัวขอ้น้ีแบ่งขั้นตอนของการฟอกเงินออกเป็น 3 ขั้นตอน 
ซ่ึงมีรายละเอียด ดงัน้ี 
  1) Placement หมายความวา่ ระดบัชั้นเอาไปวางไวก้บัท่ี หมายถึง การเก็บเงินท่ีไดม้าจาก
การกระท าความผดิกฎหมายไวอ้ยา่งปกติในท่ีซ่อนเร้นและปลอดภยัท่ีสุดจะเก็บไวเ้องโดยจะเก็บไว้
ท่ีใดก็ไดเ้งินยงัเป็นเงินเป็นระดบัขั้นตน้เป็นวิธีการดั้งเดิมท่ีเล่ากนัวา่ในสมยัโบราณจะมีวิธีเก็บซ่อน
เงินดว้ยการเอาเงินห่อผา้ใส่ไหฝังดินไวใ้นท่ีเช่ือแน่ว่าจะไม่มีใครรู้เห็นและจะไม่มีใครไปขุดหามา
ไดค้ร้ันเมื่อเป็นยุคสมยัใหม่และในปัจจุบนันอกจากจะเก็บไวก้บัตวักบับา้นแลว้ก็มีการน าไปสู่
การฝากธนาคารหรือสถาบนัการเงินและจะยงัใชช่ื้อท่ีอยูจ่ริงและจะใชช่ื้อยี่ห้อช่ือท่ีตั้งลอยๆ ช่ือคนอ่ืน
ถา้ท าได ้
  2) Layering หมายความว่า ระดับแปรเปล่ียนชั้นโดยใช้เงินท่ีได้มาจากการกระท า
ความผิดไปซ้ือทรัพย์สินหรือจัดท าส่ิงของท่ีมีค่ามีราคาแพงมีมูลค่าสูงมากๆ เช่น ทองค าแท่ง
ทองรูปพรรณ อญัมณี เคร่ืองประดบัต่างๆ ซ้ือรถยนต์ ซ้ือหุ้น หรือหลักทรัพย์ อสังหาริมทรัพย์
ทรัพยสิ์นท่ีจะตอ้งจดทะเบียนการถือกรรมสิทธ์ิอาจใชช่ื้อท่ีอยูค่นอ่ืนท่ีไวใ้จไดห้รืออาจท าเป็นการขาย
ให้คนอ่ืนท่ีไวใ้จไดห้รือท าเป็นโอนยกมรดกให้คนอ่ืนอาจเป็นบิดามารดาญาติพี่น้องบางประเทศ
อาจอนุญาตให้ผูฝ้ากเงินกบัธนาคารหรือสถาบนัการเงินโดยใช้ช่ือผูฝ้ากเป็นช่ือย่อหรือเป็นรหัส
ซ้ือท่ีดินซ้ืออาคารบา้นเรือนไวใ้นต่างประเทศ 
  3) Integration หมายความวา่ระดบัชั้นการคละเคลา้ผสมผสานโดยการน าเงินท่ีไดจ้าก
การกระท าผิดหรือที่ไดม้าโดยไม่ชอบกอ้นใหญ่ไปผสมกบัเงินส่วนน้อยที่ไดจ้ากรายไดส่้วนอ่ืน
ไปลงทุนประกอบการท่ีถูกตอ้งหลายๆกิจการจดทะเบียนตั้งเป็นห้างหุ้นส่วนหรือบริษทัประกอบ
กิจกรรมทางเศรษฐกิจข้ึนหลายบริษทัเป็นนายหน้ารับจ านองรับฝากที่ดินอสังหาริมทรัพย์
ปล่อยเงินกูน้อกระบบรับเหมาก่อสร้างซ้ือขายหุน้หรือลงทุนขา้มชาติโดยโอนเขา้หรือโอนออกนอก
ประเทศ26  

                                                           
26 วาทิน ค าทรงศรี.  (2539).  การฟอกเงิน.  กรุงเทพฯ: วญิญูชน.  หนา้ 10. 
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 จากท่ีกล่าวมาทั้งหมดขา้งตน้เก่ียวกบัขั้นตอนการฟอกเงินนั้นเห็นไดว้า่ ขั้นตอนการฟอกเงิน
มีทั้งหมด 3 ขั้นตอน ซ่ึงแต่ละขั้นตอนนั้นมีลกัษณะของการฟอกเงินแตกต่างกนั ซ่ึงการเลือกใช้
แต่ละขั้นตอนย่อมข้ึนอยูก่บัการน าเงินไปฟอกเพื่อให้ไดม้าซ่ึงส่ิงใด กล่าวคือ หากเงินท่ีน ามาฟอก
ตอ้งการให้ไดม้าซ่ึงแหวนเพชร ทอง ก็ตอ้งเลือกใช ้“ระดบัแปรเปล่ียนชั้น” ดงันั้น ส่ิงส าคญัในการ
เลือกใช้ขั้นตอนการฟอกเงินจึงข้ึนอยู่กบัวตัถุประสงค์ของผูก้ระท าความผิดนั้นว่า ตอ้งการน าเงิน
ท่ีน าไปฟอกนั้นใหไ้ดม้าซ่ึงส่ิงใด 
 2.2.2 แหล่งทีม่าของการฟอกเงิน 
 แหล่งท่ีมาของเงินท่ีตอ้งการฟอกนั้นจะมีแหล่งใหญ่ ๆ 10 แหล่งดว้ยกนั ซ่ึงมีรายละเอียด
ดงัน้ี 
  1) จากวงการเมือง กล่าวคือ การเมืองเป็นท่ีมาของผลประโยชน์ระดบัชาติ การทุจริต
คอร์รัปชันด้านต่างๆ ซ่ึงจะมีผลประโยชน์ทั้งท่ีเป็นเป็นตวัเงินและไม่ใช่เงินท่ีได้มาโดยไม่สุจริต
ไหลเวียนเขา้มามากมาย เพราะฉะนั้นเงินและผลประโยชน์ท่ีไดม้าโดยไม่สุจริตเหล่าน้ีจึงเป็นแหล่ง
ส าคญัของการฟอกเงิน 
  2) เงินท่ีไดจ้ากการฉ้อโกงประชาชนกล่าวคือ บุคคลหรือนิติบุคคลบางรายมีวธีิหาเงิน 
โดยมิชอบหลายวธีิ เช่นการหลอกลวงประชาชนใหน้ าเงินมาร่วมลงทุนในรูปแบบและจ านวนต่างๆ 
เพื่อหวงัผลก าไรท่ีเป็นไปไม่ไดใ้นเชิงธุรกิจ หรือเก็งก าไรจากการเล่นหุ้นของสถาบนัการเงิน ทั้งใน
และต่างประเทศ หรือการเก็งก าไรจากการซ้ือขายแลกเปล่ียนเงินตราต่างประเทศโดยท่ีไม่มีการ
ด าเนินกิจการจริง (หรือท่ีเรียกวา่ forex) เป็นตน้ซ่ึงการฉ้อโกงดงักล่าวน้ีส่วนใหญ่แลว้ จะเป็นไปใน
ลกัษณะของแชร์ลูกโซ่ท่ีมีการเปล่ียนแปลงรูปแบบให้ทนัสมยัอยู่ตลอดเวลาเพื่อท่ีจะหลีกเล่ียง
กฎหมายและใหพ้น้การถูกจบักุมของเจา้หนา้ท่ีของรัฐท่ีเก่ียวขอ้ง 
  3) เงินจากวงพนนั กล่าวคือ วงการพนนัต่างๆ ทั้งท่ีถูกกฎหมายและไม่ถูกกฎหมายจะ
มีเงินหมุนเวียนสะพดัมากมายในแต่ละวนั แหล่งน้ีจึงเป็นแหล่งท่ีท าให้เกิดเงินเป็นจ านวนมากท่ี
น าไปฟอกเช่นเดียวกนั แต่ทั้งน้ีไม่ไดห้มายความว่าเงินจากแหล่งน้ีผิดกฎหมายทั้งหมด เพียงแต่
ไม่ตอ้งการเปิดเผยวา่มีจ านวนเท่าใดเท่านั้น 
  4) เงินจากการคา้ยาเสพติด กล่าวคือ แหล่งเงินจากการคา้ยาเสพติดเป็นแหล่งใหญ่ท่ีสุด 
ถือว่าเป็นเงินท่ีสกปรกท่ีสุดและมีจ านวนเพิ่มข้ึนตลอดเวลาซ่ึงเป็นปัญหาท่ีประเทศต่างๆ ทัว่โลก
ก าลงัประสบอยูใ่นขณะน้ี 
  5) เงินสินบน กล่าวคือ คนส่วนใหญ่มีความรู้สึกที่ไม่ค่อยดีต่อการรับสินบน หรือ
การรับสินบนเป็นส่ิงท่ีไม่ถูกตอ้งในความรู้สึกของคนทัว่ไป ถึงแมว้่าการรับสินบนนั้นจะถูกตอ้ง
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ตามกฎหมายก็ตาม เช่น รายไดจ้ากสินบนน าจบั หรือสินน ้ าใจท่ีไดรั้บจากการกระท าอะไรให้แลว้มี
ค่าตอบแทน ดงันั้น จึงมีการน าเงินสินบนมาฟอกเช่นเดียวกนั 
  6) เงินจากบริษทั กล่าวคือ บริษทัใหญ่ๆ ท่ีมีรายไดเ้ป็นจ านวนมาก เช่น บริษทัน ้ ามนั 
บริษทัแร่ และทรัพยากรธรรมชาติ เป็นบริษทั ท่ีถูกกฎหมาย แต่ไปตั้งอยูใ่นประเทศท่ีไม่มีความมัน่คง
ทางด้านการเมืองและเศรษฐกิจ เช่น ประเทศแถบลาตินอเมริกา หรือประเทศที่ด้อยพฒันา
ในแอฟริกาบางประเทศ จึงมีการน าเงินท่ีไดจ้ากประเทศเหล่าน้ีไปไวย้งัแหล่งอ่ืนเพื่อปิดบงัท่ีมาและ
จ านวนเงิน 
  7) เงินส่วนตวัท่ีตอ้งปกปิด กล่าวคือ เป็นเงินท่ีตอ้งน ามาฟอกดว้ยเหตุผลส่วนตวั เช่น 
เงินมรดกซ่ึงจะกนัไวเ้พื่อไม่ให้ญาติพี่น้องรับรู้ หรือเงินท่ีกนัไวเ้พื่อสร้างประโยชน์ให้บุคคลหน่ึง
บุคคลใดหรือคนกลุ่มใดโดยเฉพาะ 
  8) เงินจากกลุ่มเศรษฐี กล่าวคือ เป็นเงินท่ีไดม้าโดยผิดกฎหมายและถูกกฎหมาย เช่น 
เงินที่ไดม้าจากการรับสัมปทาน ไดแ้ก่ การสัมปทานผูกขาด หรือการไดส้ัมปทานในบางเร่ืองท่ี
ไม่ถูกตอ้ง อนัหมายถึง เงินท่ีบุคคลเหล่าน้ีไดเ้สีย หรือจ่ายไปอยา่งผดิกฎหมายจากสัมปทานนั้น 
  9) เงินจากรัฐ กล่าวคือ เงินท่ีรัฐหรือประเทศต่างๆ เป็นเจา้ของน าไปเก็บไวเ้พื่อเอาไป
ท าการอ่ืนต่อไปโดยไม่อยากให้ใครรู้ท่ีมาและท่ีไปของจ านวนเงิน เช่น เงินค่าน ้ ามนั เงินราชการคืน 
เงินค่าสัมปทานต่างๆ เป็นตน้ 
  10) เงินจากสลากกินแบ่งรัฐบาล กล่าวคือ เงินจากสลากกินแบ่งรัฐบาลเป็นวิธีหน่ึง
ในการฟอกเงิน โดยผูฟ้อกจะน าเงินท่ีตอ้งการฟอกไปซ้ือรางวลัจากผูถู้กรางวลั ปกติแลว้มกัจะเป็น
รางวลัท่ี 1 จากนั้นจึงน าไปข้ึนเงินรางวลัภายหลงั กลายเป็นเงินไดท่ี้ถูกตอ้งตามกฎหมาย ซ่ึงเงินจาก
แหล่งน้ีจะพบเป็นส่วนนอ้ย27  
 จากท่ีกล่าวมาข้างตน้เก่ียวกบัแหล่งท่ีมาของการฟอกเงิน เห็นได้ว่า เงินท่ีน ามาใช้เพื่อ
ฟอกนั้นมีท่ีมาจากหลายแหล่ง ซ่ึงธุรกิจเครือข่ายก็ถือเป็นหน่ึงในแหล่งท่ีมาของเงินท่ีน ามาฟอกได้
เช่นเดียวกนั ซ่ึงถือว่าเป็นอาชญากรรมประเภทหน่ึงท่ีท าให้ประเทศชาติได้รับความเสียหายเป็น
อยา่งมาก จ าเป็นอยา่งยิง่ท่ีจะตอ้งหามาตรการมาจดัการและแกปั้ญหาในเร่ืองดงักล่าว 
 2.2.3 รูปแบบของการฟอกเงิน 
 ในปัจจุบนัรูปแบบการฟอกเงินท่ีพบเห็น และเป็นท่ีนิยมในกลุ่มของผูก้ระท าความผดินั้น 
มีดงัน้ี 
                                                           
27 นิพนัธ์ อกัษรกาญน์.  (2555).  ปัญหาธุรกรรมที่มีเหตุอันควรตาม พ.ร.บ. ป้องกันและปราบปรามการฟอกเงิน 
พ.ศ. 2542.  รายงานฉบบัสมบูรณ์หลกัสูตร “ผูพิ้พากษาผูบ้ริหารศาลชั้นตน้” รุ่นท่ี 10 สถาบนัพฒันาขา้ราชการ
ฝ่ายตุลาการศาลยติุธรรม ส านกังานศาลยติุธรรม.  หนา้ 7-8. 
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  1) การน าเงินสดติดตวัออกนอกประเทศเป็นการน าเงินสดท่ีไดม้าโดยไม่สุจริตติดตวั
ออกนอกประเทศปัจจุบนัการยา้ยเงินสดท่ีไดม้าจากการคา้ยาเสพติดหรืออาชญากรรมอ่ืนๆ เป็นไป
ด้วยความยากล าบากเน่ืองจากหากเงินมีมากและธุรกรรมท่ีเก่ียวกับเงินสดจ านวนมากๆ อาจถูก
เพ่งเล็งได ้นอกจากน้ี ทางการบางประเทศยงัมีมาตรการควบคุมการท าธุรกิจดว้ยเงินสดอย่างเขม้งวด 
รวมทั้งระบบเงินของบางประเทศอาจไม่นิยมการใชจ่้ายหรือท าธุรกรรมดว้ยเงินสดดงันั้นการใชเ้งินสด
ท่ีไดม้าโดยไม่สุจริตจึงกระท าไดเ้ฉพาะบางประเทศท่ีไม่เขม้งวดในการใช้เงินสดในการท าธุรกิจ
ด้านการเงินหรืออาศยัการน าเงินสดผ่านพรมแดนโดยติดสินบนเจา้พนักงานซ่ึงเป็นการเส่ียงภยั
อยา่งมาก 
  2) การฝากเงินกบัสถาบนัการเงินในต่างประเทศโดยทัว่ไปนิยมใช้ในการฟอกเงิน
ซ่ึงในการฝากมกัจะใชน้ามแฝงหรือช่ือปลอมเพื่อไม่ให้สามารถสืบสาวหาเจา้ของเงินท่ีแทจ้ริงไดว้ธีิน้ี
นิยมใช้ในประเทศท่ีไม่เขม้งวดในการเปิดเผยช่ือท่ีแทจ้ริงของเจา้ของธุรกิจหรือเจา้ของบญัชีและ
ไม่มีการให้รายงานถึงธุรกรรมท่ีมีมูลค่าค่อนข้างสูงอนัเป็นจุดอ่อนและท าให้สะดวกในการใช้
สถาบนัการเงินเพื่อฟอกเงิน 
  3) การส่งเงินสดหรือโอนเงินออกนอกประเทศเป็นการน าเงินสดท่ีฝากไวใ้นประเทศ
ท่ีไม่มีการควบคุมระบบธนาคารหรือสถาบนัการเงินอยา่งเขม้งวดเพื่อให้เงินท่ีผิดกฎหมายเขา้ไปอยู่
ในระบบการเงินของประเทศนั้นและโอนเงินกลบัไปสู่ผูค้า้ยาเสพติดหรือองค์การอาชญากรรม
โดยวิธีง่ายๆ เช่น ทางโทรคมนาคม (Wire transfer) เป็นตน้ เงินท่ีผิดกฎหมายก็จะแปรสภาพเป็น
เงินถูกกฎหมายอนัเป็นจุดอ่อนของประเทศท่ีไม่เขม้งวดเร่ืองการน าส่งเงินสดออกประเทศ 
  4) การตั้งกิจการหรือบริษทับังหน้าเป็นการกระท าท่ีผูค้ ้ายาเสพติดหรืออาชญากร
ปกปิดแหล่งท่ีมาและความเป็นเจา้ของเงินท่ีไดม้าโดยผิดกฎหมายดว้ยการจดัตั้งและซ้ือกิจการใน
ต่างประเทศ เช่น ในประเทศท่ีเป็นเขตปลอดภาษี เป็นตน้ แลว้ให้กิจการของตนในประเทศกู้ยืมเงิน
หรือซ้ือสินคา้จากกิจการในประเทศดงักล่าวในราคาแพงกว่าปกติ ทั้งน้ีเพื่อให้เงินที่ได้มาโดย
ผิดกฎหมายถูกใชจ่้ายหมุนเวยีนระหวา่งกิจการทั้งสองแห่งดงักล่าว 
  5) อ่ืนๆ นอกจากวิธีการดงักล่าวขา้งตน้แลว้ ยงัมีวิธีการอ่ืนๆ เช่น น าเงินไปซ้ือกิจการ
ท่ีมีผลประกอบการขาดทุนแต่ธุรกิจมีรายรับเป็นเงินสดเช่นโรงแรมกิจการแลกเปล่ียนเงินตรา
ต่างประเทศภตัตาคารร้านคา้ปลีกเป็นตน้ซ่ึงต่อไปธุรกิจเหล่าน้ีจะกลบัฟ้ืนเพราะอาศยัดอกผลจาก
เงินท่ีผิดกฎหมายและหลงัจากนั้นจึงค่อยถ่ายเทเงินออกไปใช้หรือการน าเงินไปซ้ือตราสารท่ีโอน
เปล่ียนมือไดเ้พราะตราสารนั้นไม่มีการควบคุมสืบหาผูท่ี้ซ้ือและจากสถาบนัการเงินผูอ้อกให้ท าให้
ยากต่อการสืบหาผูท่ี้ซ้ือและผูรั้บเงินตามตราสารนั้นนอกจากน้ีเทคโนโลยีทางการส่ือสารท่ีกา้วหนา้
อย่างรวดเร็วท าให้การโอนเงินในระบบส่ือสารทางอากาศมีการควบคุมน้อยกว่าการโอนเงินสด
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การโอนเงินต่างๆ จะมุ่งเน้นท่ีความรวดเร็วแต่ประการเดียวพนกังานโอนเงินจะไม่รู้จกัลูกคา้และ
ไม่ทราบวตัถุประสงค์ในการโอนเงินนั้นดงันั้นวิธีการดงักล่าวอาจเป็นช่องทางการหลบซ่อนเงิน
ผิดกฎหมายหรือของนักฟอกเงินได้เป็นอย่างดี นอกจากน้ีรูปแบบการฟอกเงินท่ีมีลกัษณะเฉพาะ
ของประเทศไทย คือ การฟอกเงินในตลาดพระเคร่ืองการซ้ือขายในกิจกรรมน้ีเกิดจากความพอใจ
ของทั้งผูซ้ื้อและผูข้ายไม่มีการตรวจสอบเงินท่ีไดม้าจากการกระท าความผิดและอาจจะถูกกล่าวอา้ง
ว่าได้มาจากการให้เช่าพระเคร่ืองซ่ึงอาจจะเป็นพระเคร่ืองที่ไม่แทจ้ริงแต่มีการสมยอมระหว่าง
ผูต้อ้งการฟอกเงินกบัผูใ้หค้วามช่วยเหลือในการฟอกเงิน28  
 จากท่ีกล่าวมาขา้งตน้รูปแบบของการฟอกเงินเห็นไดว้า่ รูปแบบการฟอกเงินนั้นมีหลาย
ประเภท ซ่ึงข้ึนอยู่กับการกระท าความผิด และปัจจยัหลายๆ อย่างมาประกอบ เช่น กรณีธุรกิจ
เครือข่าย การเลือกใช้รูปแบบการฟอกเงินย่อมข้ึนอยู่กบัรูปแบบการประกอบธุรกิจ ลูกคา้ 
สถานท่ีตั้งในการประกอบธุรกิจ เพื่อน าไปสู่รูปแบบท่ีจะใชใ้นการฟอกเงิน 

2.3 ทฤษฎเีกีย่วกบัการบังคบัใช้กฎหมายป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงิน 

 ทฤษฎีที่เกี่ยวขอ้งกบัการบงัคบัใช้กฎหมายป้องกนัและปราบปรามการฟอกเงินนั้น 
มี 2 ทฤษฎี คือ  

 2.3.1 ทฤษฎกีารช่วยเหลอืและสนับสนุน  
 ถูกน ามาใชใ้นการฟอกเงิน เน่ืองจากจ าเลยซ่ึงไดก้ระท าการฟอกเงินท่ีผดิกฎหมายจากการ
กระท าความผดิเก่ียวกบัการฟอกเงิน เช่น ฉ้อโกงประชาชน คา้ยาเสพติด เป็นการส่งเสริมให้องคก์ร
อาชญากรรมมีการเผยแพร่เร่ือยๆ อยา่งต่อเน่ือง ในกรณีน้ีจึงตอ้งมีการพิสูจน์วา่ ผูก้ระท าความผิดได้
กระท าการฟอกเงินโดยมีเจตนาหรือช่วยเหลือให้มีการฟอกเงินด้วยวิธีการต่างๆ ท่ีเกิดข้ึนและ
แพร่หลายตามท่ีปรากฏในปัจจุบนั29  
 2.3.2 ทฤษฎกีารสมคบกนั 
 แนวคิดน้ีนกักฎหมายสหรัฐอเมริกาน าแนวความคิดมาจากแนวคิดพินเคอร์ตนั (Pinkerton 
Rule) ท่ีมีความคิดวา่ผูท่ี้ร่วมสมคบกนักระท าความผดินั้นสมาชิกในการสมคบกนัตอ้งมีความรับผิด
เท่ากบัเป็นตวัการร่วมกนัในการกระท าความผดิของผูท่ี้ร่วมสมคบกนัเน่ืองจากอาชญากรไดเ้ปล่ียน
รูปแบบเป็นกลุ่มบุคคลหรือองคก์รอาชญากรรมกระท าความผดิร่วมกนัหรือเพียงให้ความช่วยเหลือ

                                                           
28 DECHA.  (2555).  รูปแบบการฟอกเงินในประเทศไทย.  (ออนไลน์).  เข้าถึงได้จาก: http://www.decha.com/article/ 
section/relieve_lawyer/9238.  [2560, 1 พฤษภาคม]. 
29 จ าแลง กลุเจริญ.  (2537).  การป้องกนัการฟอกเงิน.  ดุลพาห, 5 (41), หนา้ 20. 
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สนบัสนุน ยยุงส่งเสริม เช่น การท่ีบุคคลเหล่าน้ีไม่ไดร่้วมก่ออาชญากรรมมาตั้งแต่ตน้แต่ไดใ้ห้ความ
ช่วยเหลือในการซุกซ่อนเงินหรือทรัพยสิ์นท่ีไดม้าจากการกระท าความผิดโดยการเปล่ียนตน้ก าเนิด
หรือแหล่งท่ีมาของเงินเพื่อให้ยากแก่การติดตามซ่ึงวิธีการด าเนินคดีกบัผูร่้วมสมคบกนัแบบเดิมนั้น
ไม่อาจใชจ้ดัการกบับุคคลเหล่าน้ีไดจึ้งไดเ้กิดแนวคิดการน าทฤษฎีการสมคบกนัน้ีมาใชโ้ดยแนวคิดน้ี
ยงัคงยึดหลักพื้นฐานของกฎหมายอาญาเร่ืองการกระท าความผิดของบุคคลท่ีร่วมสมคบกัน
ในหลกัการเดิมว่าบุคคลท่ีร่วมในการสมคบกนัตั้งแต่สองคนข้ึนไปตกลงให้ความช่วยเหลือกนั
ในการกระท าความผิดอาญาและมีการกระท าเพื่อน าไปสู่การบรรลุขอ้ตกลงผูส้มคบกนัยอ่มก่อให้เกิด
ความรับผิดเช่นเดียวกบัตวัการทฤษฎีน้ีเป็นทฤษฎีที่นานาชาติน ามาปรับใชก้บัการกระท าความผิด
ท่ีเก่ียวกบัการองคก์รอาชญากรรมขา้มชาติ30  

                                                           
30 อารีพร วงศ์จนัทร.  (2557).  การพัฒนาตัวแบบการบริหารจัดการคดีอาชญากรรมข้ามชาติในกระบวนการยุติธรรม
ไทย. วทิยานิพนธ์รัฐศาสนศาสตรดุษฎีบณัฑิต, คณะศิลปศาสตร์ มหาวทิยาลยัเกริก.  หนา้ 13. 


