
 
บทที่  3 

 

ปญหาทางกฎหมายเกีย่วกับการแขงขันทางการคาที่สงผลตอธุรกิจ 
 

จากการศึกษาปญหาทางกฎหมายเกี่ยวกับการแขงขันทางการคาที่สงผลกระทบตอธุรกิจ
ของประเทศไทย  ผูศึกษาไดนําเสนอตามลําดับ  ดังนี้ 

1.  กฎหมายการแขงขันทางการคาในประเทศญี่ปุน 
2.  ปญหาเกี่ยวกับการแขงขันทางการคาในประเทศไทย 
     2.1  ปญหาเกี่ยวกับการรวมกันกําหนดราคาและปริมาณสินคา 
     2.2  ปญหาเกี่ยวกับการจํากัดการแขงขนัระหวางผูประกอบธุรกิจที่มคีวามสัมพันธทาง

เศรษฐกิจในแนวดิ่ง  
     2.3  ปญหาเกี่ยวกับกลยุทธการขายพวง 
     2.4  ปญหาการตัดราคาเพือ่ทําลายคูแขง 
 

1.  ปญหากฎหมายการแขงขันทางการคาในประเทศญี่ปุน 
 

กฎหมายปองกันการผูกขาดทางกาคาและธุรกิจของญี่ปุนมีวัตถุประสงคเอตองการ
สงเสริมการธํารงไวซ่ึงการแขงขันทางการคาและธุรกิจอยางเสรี (Free Competition) ปองกันการ
ผูกขาด และขจัดการปฏิบัติทางการคาอันไมเปนธรรม อันเปนการปองกันการกระจายตัวของอํานาจ
ทางเศรษฐกิจ รวมทั้งยังเปนการใหความคุมครองแกผูบริโภคอีกดวย 
 โดยที่กฎหมายฉบับนี้ไดรับอิทธิพลอยางมากจากกฎหมายความไวเนื้อเชื่อใจ (Antitrust) 
ของสหรัฐอเมริกา อันประกอบดวยพระราชบัญญัตินโยบายสาธารณะมีผลกระทบตอเศรษฐกิจและ
ธุรกิจป ค.ศ.1914 (The Sherman Act 1914) และพระราชบัญญัติคณะกรรมาธิการการคาแหง
สหพันธรัฐป ค.ศ.1914 (The federal Trade Commission Act 1914) ซ่ึงเปนกฎหมายที่ยึด “หลักหาม
กระทําการ” ไดถูกนําบรรจุไวในบทบัญญัติตางๆ ของกฎหมายปองกันการผูกขาดของญี่ปุนอยาง
บริบูรณ นอกจากนี้ยังมีการบังคับใชกฎหมาย ก็ยังอาศัยแบบอยางของสหรัฐอเมริกาอีกดวย คือการ
จัดตั้งองคการของรัฐบาลที่มีลักษณะที่เปนอิสระ ไมขึ้นอยูกับกระทรวงใด เปนผูรับผิดชอบในการ
บริหารและบังคับใชกฎหมายโดยตรง ซ่ึงมีช่ือเรียกวา กฎหมายเปนธรรมทางการคา (Fair Trade 
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Commission)  แตอยางไรก็ตามเมื่อเปรียบเทียบกับกฎหมายความไวเนื้อเชื่อใจของสหรัฐอเมริกา
แลว จะเห็นวาบทบัญญัติของกฎหมายปองกันการผูกขาด (Anti Monopoly Law) ของญี่ปุน มีความ
เขมงวดและกําหนดในรายละเอียดมากนักเพื่อใหสามารถครอบคลุมปญหาใหมๆ ที่อาจเกิดขึ้น
ภายหลังบัญญัติกฎหมาย 

มาตรการทางกฎหมายในการควบคุมการใชอํานาจเหนือตลาด  กฎหมายของญี่ปุนนั้น มุง
ใชบังคับตอบรรดาผูประกอบการทั้งหลาย ซ่ึงกฎหมายไดใหคําจํากัดความของคํา “ผูประกอบการ” 
หมายถึง บุคคลซึ่งประกอบการในทางพาณิชยการ อุตสาหกรรม การเงินหรือธุรกิจอื่น ทั้งนี้ไมวาจะ
เปนบุคคลธรรมดาหรือนิติบุคคลก็ตาม รวมตลอดถึงบุคคลผูซ่ึงเปนเจาพนักงาน ลูกจาง หรือ
ตัวแทนของบุคคลนั้น นอกจากนี้แลวกฎหมายไดบัญญัติครอบคลุมถึงสมาคมการคาอีกดวย  

สําหรับขอบเขตแหงการบังคับใชกฎหมายนั้น กฎหมายปองกันการผูกขาดบังคับใช
เฉพาะผูประกอบการหรือสมาคมการคา ซ่ึงกอใหเกิดการจํากัดการแขงขันในตลาดภายในประเทศ
เทานั้น  ไมรวมไปถึงตลาดตางประเทศ อยางไรก็ตามหากการจํากัดการแขงขันในตางประเทศมี
ผลกระทบโดยตรงตอตลาดภายในประเทศแลว กฎหมายปองกันการผูกขาดยอมใชบังคับดวย 

พระราชบัญญัติปองกันการผูกขาด (The Anti Monopoly Act) ไดบัญญัติหาม
ผูประกอบการกระทําการอันเปนจํากัดการแขงขันทางการคา 3 ประเภทใหญๆ กลาวคือ 

     1.  การผูกขาดเอกชน  
     2.  การจํากดัการคาโดยไมสมควร  
     3.  การประกอบธุรกิจอยางไมเปนธรรม  
โดยพิจารณาดงันี้ 
     1.  การผูกขาดเอกชน  
ในมาตรา 3 ของกฎหมายปองกันการผูกขาด บัญญัติวา “หามมิใหผูประกอบการผูใด

กอใหเกิดการผูกขาดเอกชน หรือการจํากัดทางการคาโดยไมสมควร” หากมีการฝาฝนผูประกอบ-
การรายนั้นจะมีความผิดทางอาญา (มาตรา 89) อยางไรจะถือเปนการผูกขาดของเอกชนนั้น 
กฎหมายไดกําหนดบทนิยามไวในมาตรา 2(5) วา การผูกขาดของเอกชนหมายความถึงการขจัดหรือ
การควบคุมกิจกรรมในทางธุรกิจของผูประกอบการรายอื่น อันเปนการขัดตอประโยชนสาธารณะ 
ซ่ึงทําใหเกิดการจํากัดการแขงขันอยางมาก  

ทั้งนี้รวมทั้งการควบคุมการกระจุกตัวในอํานาจทางเศรษฐกิจที่มากเกินไป และการ
ควบคุมสถานการณอันเปนการผูกขาด ซ่ึงในสองหัวขอนี้ จะไดกลาวตอไปในภายหลัง 

ดังนั้นเมื่อพิจารณาบทบัญญัติในมาตรา 3 และมาตรา 2(5) จะเห็นไดวา การจะถือวาเปน
การผูกขาดเอกชนนั้น มีหลักเกณฑพิจารณาประกอบ 3 ประการ คือ  
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     1.  ผูประกอบการกระทําการขจัดหรือควบคุมการประกอบธุรกิจของผูประกอบการ 
รายอ่ืนๆ  

     2.  การกระทําเชนนั้นเปนการขัดตอประโยชนสาธารณะ 
     3.  กอใหเกดิการจํากดัการแขงขันอยางมาก 
ดังกลาวในรายละเอียดคือ 
การกระทําที่จะถือวาเปนการขจัดหรือควบคุมการประกอบธุรกิจของผูประกอบการราย 

อ่ืนๆ นั้น อาจจะปรากฏไดหลายรูปแบบ ในกรณีที่เปนการขจัดผูประกอบการอื่นนั้น ผูประกอบ-
การอาจใชนโยบายดานราคาเปนเครื่องมือ เชน การที่ผูประกอบการซึ่งอยูในฐานะเหนือผูประกอบ-
การอื่นในธุรกิจประเภทเดียวกัน ขายสินคาของตนในราคาที่ต่ํากวาอยางมากเมื่อเทียบกับราคา
สินคาของคูแขงขัน การกระทําเชนนี้อาจถือวาเปนการกระทําที่มีลักษณะเปนการขจัดคูแขงขัน และ
กอใหเกิดการผูกขาดทางเอกชนได หากมีพฤติการณเชนนั้นทําใหการแขงขันในธุรกิจนั้นสิ้นสุดลง
หรือในกรณีที่ผูผลิตรายใหญในสินคาประเภทหนึ่งทําความตกลงกับบรรดาผูขายสงโดยวาง
ขอกําหนดหามมิใหบรรดาผูขายสงรับซื้อและขายสินคาชนิดเดียวกันจากคูแขงขันรายอื่นๆ ของ
ผูผลิตซ่ึงการกระทําเชนนี้ อาจถือวาเปนการกระทําที่ขจัดการประกอบธุรกิจของผูประกอบการราย
อ่ืนเชนเดียวกัน 

การกระทําอันเปนการขจัดหรือควบคุมการประกอบธุรกจิรายอื่นๆ นั้น ไมจําเปนตองเปน
การกระทําของผูประกอบการรายเดียว แตรวมทั้งการกระทํารวมกนัของผูประกอบการหลายรายอีก
ดวย  

สวนการควบคุมการประกอบธุรกิจของผูประกอบการคนอื่นๆ นั้น อาจเปนการควบคุม
โดยตรงหรือโดยออมก็ได การควบคุมโดยตรงอาจเปนกรณีที่ผูประกอบการเขาแทรกแซงหรอืจาํกดั
หรือหามการประกอบธุรกิจของผูประกอบการที่ออนแอกวา เชน การเขาถือหุนการนําความตกลง
ทางการคาในลักษณะที่บีบบังคับ และการใชอิทธิพลทางการเงินบีบบังคับ วิธีการเหลานี้เปนเพียง
สวนหนึ่งในหลาย ๆ วิธีการเพื่อการเขาควบคุมโดยตรงในธุรกิจของผูประกอบการ เชน ในคดี โตยู 
ไซเกน (Touyou Seikan) ขอเท็จจริง  ซ่ึงเปนบริษัทผูผลิตกระปองรายใหญของญี่ปุน ไดเขาซื้อหุน
ของบริษัท ฮอกไก (Hokkai) และบริษัทอ่ืนๆ อีกสามบริษัท ซ่ึงเปนบริษัทผลิตกระปองเชนเดียวกัน 
การที่โตยูเขาซื้อหุนและสงกรรมการของตนเขาเปนกรรมการของบริษัทเหลานี้ ก็เพื่อตองการเขา
ควบคุมการดําเนินงานของบริษัทผูถูกซื้อหุน และตองการจํากัดธุรกิจของบริษัท ฮอกไก ใหอยูแต
เฉพาะบนเกาะฮอกไกโดโดยการขัดขวางการสรางโรงงานผลิตกระปอง ผลจากการกระทําของโตยู
ทําใหสามารถครองตลาดไดถึง 74 เปอรเซ็นต ในคดีนี้  กฎหมายความเปนธรรมทางการคา มีคํา
วินิจฉัยวากระทําการอันเปนการผูกขาดเอกชน  
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สวนกรณีใดจะเปนการควบคุมโดยทางออมนั้น มีตัวอยางในคดีนี้ โนดะ โชวยุ (Noda 
Shouyu) ขอเท็จจริงมีวา โนดะ เปนบริษัทผูผลิตซีอ้ิวรายใหญของญี่ปุน ซ่ึงมีสวนแบงตลาด
ประมาณ 9.3 เปอรเซ็นต ไดกําหนดใหผูขายปลีกขายซีอ้ิวตามราคาที่กําหนด ทั้งนี้  เพื่อจะใหเกิด
การรักษาราคาในระดับการขายปลีกเอาไว ดังนั้น บริษัทจึงหยุดจําหนายซีอ้ิวใหผูขายที่ไมขายตาม
ราคาที่ตนกําหนด เนื่องในการอุตสาหกรรมการผลิตซีอ้ิวประเภทนี้มีผูประกอบการสองสามราย 
ฉะนั้น เมื่อบริษัท โนดะ ซ่ึงเปนผูผลิตรายใหญขึ้นราคาขายปลีก บริษัทอื่นๆ ก็ตองขึ้นราคาตามไป
ดวยในคดีนี้ กฎหมายความเปนธรรมทางการคาวินิจฉัยวา การที่บริษัท โนดะควบคุมราคาขายปลีก
ของซีอ้ิว ถือวาบริษัทนั้นไดกระทําการจํากัดการแขงขัน  

สวนประการที่สอง ที่วาการกระทํานั้นเปนการขัดตอประโยชนสาธารณะปญหาจึงมีวา 
คําวา “ประโยชนสาธารณะ” มีความหมายอยางไรในชวงที่กองกําลังพันธมิตรยึดครองญี่ปุนอยูนั้น 
คําวา “ประโยชนสาธารณะ” จะถูกตีความอยางเครงครัด และการจํากัดการแขงขันไมวากรณีใดๆ 
ถือวาเปนการขัดตอประโยชนสาธารณะ หลังจากที่ไดมีการแกไขกฎหมายใหผอนคลายลงไดมี
ความเห็นเกี่ยวกับการตีความคําวา “ประโยชนสาธารณะ” ไปในแนวที่แตกตางกัน 

ดังที่กฎหมายความเปนธรรมทางการคาของญี่ปุนไดตั้งขอสังเกตไดวา “ความเห็น
เกี่ยวกับความหมายของคําวา” ประโยชนสาธารณะ อาจแบงเปนแนวทางใหญๆ ได 2 ประการ 
กลาวคือ ความเห็นแรกเปนการตีความอยางแคบ โดยเห็นวาประโยชนสาธารณะที่กลาวถึงในที่นี้
หมายถึง ระเบียบทางเศรษฐกิจที่ตั้งอยูบนพื้นฐานของการแขงขันอยางเสรี และส่ิงใดๆ ที่กระทําตอ
ระเบียบนี้ เปนการขัดตอประโยชนสาธารณะโดยตรงทันที สวนความเห็นที่สองเปนการตีความ
อยางกวาง โดยเห็นวาแมวาจะยอมรับกันวาหลักการแขงขันอยางเสรีเปนกฎเกณฑขอหนึ่ง แต
ประโยชนสาธารณะในที่นี้ควรหมายถึง ประโยชนของชาติโดยทั่วไป ซ่ึงเปนขอบเขตที่กวางกวา
ประโยชนของการแขงขันอยางเสรี 

ความเห็นในประการหลังดังกลาว เปนที่ยอมรับและถือกันวาเปนหลักแหงเหตุผลของ
ญี่ปุน ในการพิจารณาพฤติกรรมการตกลงรวมกันที่อาจเปนการขัดตอประโยชนสาธารณะหรือเปน
ความผิด และพฤติกรรมการจํากัดการแขงขันจะถูกหาม มิไดกระทํา โดยการบังคับใชกฎหมายใน
ฐานะที่มาตรการลงโทษการจํากัดการแขงขันที่เปนภัยตอ สวัสดิภาพของประชาชน 

ประการที่สาม ก็คือตองเปนการจํากัดการแขงขันอยางมากในการคาแขนงใดแขนงหนึ่ง
โดยเฉพาะ การที่จะพิจารณาวาเปนการพิจารณาวาเปนการกระทําที่เปน “การจํากัดการแขงขันอยาง
มาก” จะตองพิจารณาโดยการทดสอบผลกระทบ เพื่อตัดสินวา การจํากัดการแขงขันนั้นถึงขั้น 
“อยางมาก” หรือยัง ซ่ึงจะตองประเมินจากผลกระทบทางเศรษฐกิจที่เกิดจากการกระทํานั้นวาไดทํา
ใหการแขงขันลดลง และผูประกอบการคนใดคนหนึ่งหรือกลุมใดกลุมหนึ่งสามารถสราง
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สถานการณในระดับที่ทําใหสามารถควบคุมตลาดไดอยางอิสระตามอําเภอใจ  อยางไรก็ตามโดย
หลักการแลว ถาหากไดมีการตัดสินแลววาผลกระทบตอตลาดสินคาเปนการจํากัดการแขงขัน 
“อยางมาก” ก็ถือวาเปนความผิดเด็ดขาด  
 

2.  ปญหากฎหมายการแขงขันทางการคาในประเทศไทย 
 

จากการศึกษาปญหาทางกฎหมายเกี่ยวกับการแขงขันทางการคาของประเทศไทย จาก
อดีตจนถึงปจจุบันพอสรุปปญหาไดดังนี้  

 

2.1  ปญหาเกี่ยวกับการรวมกันกําหนดราคาและปริมาณสนิคา 
ปญหาเกี่ยวกับกฎหมายการแขงขันทางการคาทั้งในประเทศไทยและในประเทศตางๆ มี

มากมาย ในบางปญหามีแนวคิดเกี่ยวกับวิธีการแกไขที่แตกแยกออกเปนหลายวิธีและหลายสํานัก
ความคิด ความแตกตางทางความคิดอาจเกิดจากปรัชญาหรือความคิดพื้นฐานที่แตกตางกันของแต
ละสํานัก แตมีปญหาหนึ่งที่ทุกสํานักความคิดมีความเห็นที่คอนขางสอดคลองตองกัน ปญหา
ดังกลาวไดแกปญหาเกี่ยวกับการรวมกันกําหนดราคาสินคา และการรวมกันกําหนดปริมาณสินคา  

เหตุที่ทุกสํานักความคิดมีความเห็นที่ตรงกันในปญหาดังกลาวนี้ เนื่องจาก อันตราย 
ผลเสีย และผลกระทบอันเกิดจากการที่ผูประกอบธุรกิจตั้งแตสองรายขึ้นไปรวมกันกําหนดราคา
สินคาและบริการนั้น สามารถเห็นไดอยางชัดเจนโดยไมจําเปนตองมีการวิเคราะห วิจัยหรือหา
เหตุผลอ่ืนใดมาสนับสนุนมากนักในอันที่จะดําเนินการทางกฎหมายขั้นเด็ดขาดกับการกระทําใน
ลักษณะดังกลาวนี้ ตามกฎหมายของหลายๆ ประเทศ การรวมกันกําหนดราคาสินคาหรือบริการ 
และการรวมกันกําหนดปริมาณสินคา ถือวาเปนความผิดในตัวเองหรือเปนความผิดเด็ดขาด ซ่ึง
เรียกวาเปน หากการกระทํานั้นไมมีวัตถุประสงคอ่ืนใด นอกเหนือจากการจํากัดการแขงขันระหวาง
กัน ในขณะที่การกระทําอื่นที่อยูภายใตขอบเขตของกฎหมายการแขงขันทางการคา สวนใหญจะ
ไดรับการพิจารณาและวินิจฉัยภายใตหลักแหงเหตุและผล ซ่ึงตองมีการวิเคราะหผลดีและผลเสีย
ของการกระทําเหลานั้น กอนที่จะมีการนํามาตรการทางกฎหมายมาบังคับใช 

ในบทนี้จะกลาวถึงปญหาที่เกี่ยวของกับการรวมกันกําหนดราคาสินคาหรือบริการทั้งใน
แงของขออางของผูประกอบธุรกิจที่รวมกันกระทําการตางๆ ผลเสียและผลกระทบอันเกิดจากการ
รวมกันกําหนดราคาสินคาหรือบริการที่ทําใหกฎหมายตองกําหนดใหการกระทําดังกลาวเปน
ความผิดเด็ดขาด กฎเกณฑของกฎหมายที่เกี่ยวของ ตลอดจนปญหาบางประการที่อาจจะเกิดขึ้นใน
การบังคับใชกฎหมายกับขอเท็จจริงที่เกิดขึ้น อยางไรก็ตาม ในบทนี้จะกลาวถึงแตเฉพาะการรวมกัน
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กําหนดราคาสินคา  ของผูประกอบธุรกิจที่ตามปกติเปนคูแขงในทางการคาซึ่งกันและกัน หรือที่
เรียกวา เปนผูประกอบธุรกิจที่มีความสัมพันธในแนวระนาบในสวนของกรณีการกําหนดราคา
สินคาในระหวางผูประกอบธุรกิจที่ตามปกติไมไดเปนคูแขงกัน หากแตเปนคูคาที่มีการประกอบ
ธุรกิจในลักษณะที่เกื้อหนุนซึ่งกันและกันอยู เชน ระหวางผูผลิตกับผูคาปลีก เปนตน หรือท่ีเรียกวา 
เปนผูประกอบธุรกิจที่มีความสัมพันธในแนวดิ่ง ในสวนของกรณีการกําหนดราคาสินคาในระหวาง
ผูประกอบธุรกิจที่ตามปกติไมไดเปนคูแขงกัน หากแตเปนคูคาที่มีการประกอบธุรกิจในลักษณะ
เกื้อหนุนซึ่งกันและกันอยู เชน ระหวางผูผลิตกับผูคาปลีก เปนตน หรือที่เรียกวา เปนผูประกอบ
ธุรกิจที่มีความสัมพันธในแนวดิ่ง  

 

       2.1.1  การรวมกันกําหนดราคาและปรมิาณสินคา  
       1.  ลักษณะของการรวมกันกําหนดราคาและปริมาณสินคา 
       ปญหาเกี่ยวกับการกําหนดราคาและปริมาณสินคานี้อาจเรียกไดวาเปนปญหาอันเกิด

จากการรวมกลุมเพื่อจํากัดการแขงขัน ในระหวางผูประกอบธุรกิจที่ตามปกติเปนคูแขงขันในทาง
การคาซึ่งกันและกัน การจํากัดการแขงขันดังกลาวนั้น อาจกระทําไดโดยการที่ผูประกอบธุรกิจ
ตั้งแตสองรายขึ้นไปรวมกันตกลงกําหนจดราคาสินคาที่จะขายใหแกผูบริโภค โดยผูประกอบธุรกิจ
ที่เปนสมาชิกของกลุมจะขายสินคาแตเฉพาะตามราคาที่กําหนดเทานั้น นอกจากนั้น ผูประกอบ
ธุรกิจที่รวมกลุมกันอาจจะตองกําหนดปริมาณสินคาที่สมาชิกแตละรายจะสามารถผลิตไดดวย ทั้งนี้ 
เพราะหากแมจะมีการกําหนดราคาสินคาแตหากปลอยใหมีการผลิตสินคาตามที่สมาชิกแตละราย
กําหนดเอง ก็อาจจะทําใหสินคาในตลาดมีมากเกินความตองการ และทําใหไมสามารถขายไดใน
ราคาที่กําหนด ในบางกรณีผูประกอบธุรกิจอาจจะกําหนดแตเพียงปริมาณสินคาที่สมาชิกแตละราย
จะผลิต โดยมิไดกําหนดราคาสินคาไวโดยเฉพาะก็ได แตก็จะสงผลกระทบตอราคาสินคาในตลาด
ในลักษณะที่ไมแตกตางจากการกําหนดราคาสินคา เพราะเมื่อมีการจํากัดปริมาณสินคาใหต่ํากวา
ความตองการหรือ “อุปสงค” ของสินคาชนิดนั้นในตลาด ก็จะทําใหสินคาขาดแคลนและราคาสินคา
เพิ่มสูงขึ้นกวาระดับที่ควรจะเปนหากไมมีการจํากัดปริมาณสินคา 

เหตุที่ผูประกอบธุรกิจตองการจะรวมกลุมเพื่อจํากัดการแขงขัน ก็เพื่อตองการที่จะ
แสวงหาผลกําไรสูงสุดจากกิการและการลงทุนของตน  ซ่ึงถือเปนปรากฏการณปกติที่เกิดขึ้น
ตลอดเวลาในโลกธุรกิจ และจะยังคงดําเนินตอไปในลักษณะเชนนี้ ผลกําไรที่เพิ่มขึ้นนี้จะมี
อัตราสวนที่สูงกวาที่ผูประกอบธุรกิจควรจะไดรับ  หากมีการแขงขันกันในตลาดตามปกติ  

 
 



 38 

       2.1.2  องคประกอบความสําเร็จของการรวมกันกําหนดราคาและปริมาณสินคา 
       หากไมคํานึงถึงอุปสรรคในแงของขอหามตามกฎหมาย การที่ผูประกอบธุรกิจจะ

รวมกลุมเพื่อจํากัดการแขงขัน  ก็มิใชวาจะสามารถทําใหประสงผลสําเร็จตามตองการไดโดยงาย 
หรือถึงแมจะสามารถบรรลุขอตกลงในการรวมกลุมกันได การที่จะรักษาขอตกลงนั้นใหคงอยูใน
ระยะยาวก็มิใชเร่ืองที่สามารถกระทําไดโดยงายเชนกัน ปจจัยหลักๆ ที่จะทําใหผูประกอบธุรกิจ
สามารถประสบผลสําเร็จในการรวมกลุมเพื่อจํากัดการแขงขัน 

 

       2.1.3  การบรรลุขอตกลงเกี่ยวกับราคาและปริมาณสินคา 
       องคประกอบที่สําคัญที่สุดประการแรกที่จะทําใหผูประกอบธุรกิจสามารถรวมกลุม

กันไดสําเร็จคือ การที่สามารถบรรลุขอตกลงเกี่ยวกับราคาสินคาที่จะขายใหแกผูบริโภค หรือ
ปริมาณสินคา ที่ผูประกอบธุรกิจแตละรายจะสามารถผลิตเพื่อนําออกขายในตลาดได การบรรลุ
ขอตกลงในเรื่องราคาสินคาทําไดยาก เนื่องจากผูประกอบธุรกิจแตละรายตางก็มีประสิทธิภาพ ใน
การผลิตสินคาที่แตกตางกัน ทําใหมีตนทุนในการผลิตที่แตกตางกันออกไปดวย ผูประกอบธุรกิจที่
มีตนทุนในการผลิตต่ํายอมตองการใหกําหนดราคาสินคาในระดับที่ใกลเคียงกับตนทุนของตน 
เพราะจะทําใหสามารถขายสินคาไดมากสวนผูประกอบธุรกิจที่มีตนทุนในการผลิตสูงยอมตองการ
ใหกําหนดราคาสินคาในระดับที่เหมาะสมตนทุนของตนดวย ซ่ึงผลจากการที่กําหนดราคาสินคาให
สูงขึ้นเพื่อใหคุมกับตนทุนของผูประกอบธุรกิจที่มีประสิทธิภาพต่ํานั้น อาจทําใหขายสินคาได
นอยลง ในขณะเดียวกันราคาที่รวมกันกําหนดนั้นก็จะตองสูงจนเกินไป มิฉะนั้นจะทําใหมีผู
ประกอบธุรกิจรายใหมที่มิใชสมาชิกของกลุมเขาสูตลาดสินคานั้นมากขึ้นจนทําใหปริมาณสินคามี
มากจนไมสามารถขายระดับราคาที่ตกลงกันไวได 

ในบางครั้ง การกําหนดแตเพียงราคาสินคาอาจจะไมเพียงพอที่จะทําใหการรวมกลุม
ประสบผลสําเร็จ แตผูประกอบธุรกิจที่เปนสมาชิกของกลุมอาจจะตองตกลงกันในรายละเอียด
เกี่ยวกับ “คุณภาพ” หรือ “คุณลักษณะ” ของสินคาที่สมาชิกแตละรายจะผลิตดวย เนื่องจากเมื่อผู
ประกอบธุรกิจไมสามารถใชการแขงขันในเรื่องของราคาเพื่อแยงชิงลูกคาและสวนแบงตลาดจากผู
ประกอบธุรกิจรายอื่นแลว ผูประกอบธุรกิจอาจจะเปลี่ยนไปแขงขันกันในเรื่องของ “คุณภาพ”ของ
สินคาแทน ซ่ึงเมื่อสินคาของผูประกอบธุรกิจแตละรายมีราคาเทากันผูบริโภคยอมเปลี่ยนไปซื้อ
สินคาของผูประกอบธุรกิจที่มีคุณภาพสูงกวา และหากปลอยใหมีการแขงขันในแงของ “คุณภาพ” 
ไปเรื่อยๆ ก็จะทําใหการรวมกลุมไมประสบผลสําเร็จและสมาชิกของกลุมจะไมไดรับผลกําไรที่สูง
กวาปกติ เนื่องจากอาจใชวัตถุดิบที่มีราคาแพงขึ้นเพื่อทําใหสินคามีคุณภาพดีพอที่จะแขงขันกับ
สินคาของผูประกอบธุรกิจรายอื่น ทําใหตนทุนการผลิตสูงขึ้นจนผลกําไรที่ไดรับไมแตกตางจากรณี
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ที่ไมไดมีการรวมกลุมกันแตอยางใดในประเทศสหรัฐอเมริกาเคยเกิดกรณีที่สมาคมการขนสงทาง
อากาศระหวางประเทศ ไดตกลงกันเกี่ยวกับคาโดยสารเครื่องบินที่สายการบิตนซึ่งเปนสมาชิกจะคิด
จากผูโดยสาร แตตอมาสายการบินตางๆ ไดเปลี่ยนไปแขงขันกันในเรื่องคุณภาพของ “แซนดวิช” ที่
จะใหบริการแกผูโดยสารบนเครื่องบิน จนทําใหสมาคมการขนสงทางอากาศระหวางประเทศตอง
ประชุมสมาชิกเพื่อความตกลงเกี่ยวกับ “แซนดวิช” วาควรจะมีลักษณะและคุณภาพอยางไรบาง 

เร่ืองของปริมาณสินคาที่ผูประกอบธุรกิจที่เปนสมาชิกของกลุมจะผลิตไดก็เปนปญหา
สําคัญ ประการหนึ่งในการตกลงรวมกลุมกัน เนื่องจากผูประกอบธุรกิจแตละรายอาจจะมีผล-
ประโยชนและมุมมองตอตลาดสินคาที่ไมเหมือนกันหรืออาจจะขัดแขงกันได เชน ผูประกอบธุรกิจ
ที่มีสวนแบงในตลาดที่สูงในขณะที่มีการรวมกลุม แตสวนแบงนั้นมีแนวโนมที่ลดลงเนื่องจากการ
แขงขันของผูประกอบธุรกิจรายใหมอาจจะตองการใหกําหนดปริมาณสินคาที่สมาชิกแตละรายจะ
ผลิตไดโดยอางอิงจากสวนแบงตลาดขณะทําขอตกลง เพราะจะทําใหผูประกอบธุรกิจนั้นรักษาสวน
แบงตลาดที่ยังคงสูงอยูไวได ในขณะเดียวกันผูประกอบธุรกิจรายใหมที่แมจะยังมีสวนแบงตลาดที่
ยังไมมากนัก แตมีแนวโนมที่จะไดสวนแบงตลาดเพิ่มขึ้นในอนาคตยอมจะไมพอใจหากมีการ
กําหนดปริมาณการผลิตโดยอาศัยแตเพียงสวนแบงตลาดขณะทํา 

นอกจากนั้น สมาชิกของกลุมอาจจะตองรวมกันกําหนด “เงื่อนไข” ในการขายสินคา
ประการอื่นอีก เพื่อจะทําใหสมาชิกไมตองไปทํากาแขงขันกันโดยวิธีอ่ืนอีก เชน การกําหนด
ระยะเวลาในการชําระคาสินคาเนื่องจากการกําหนดระยะเวลาการชําระคาสินคาใหเนิ่นนานออกไป  
เปรียบเสมือนการลดราคาสินคาทาออม โดยมีผลเทากับวา ผูประกอบธุรกิจใหสินเชื่อคาสินคาแกผู
ซ้ือในระหวางเวลาที่ไมตองชําระคาสินคานั้น หากผูซ้ือยังไมมีเงินเพียงพอที่จะชําระคาสินคาได ผู
ซ้ือก็ไมจําเปนตองไปกูยืมเงินมาเพื่อชําระคาสินคาในชวงเวลานั้นซึ่งจะทําใหตองเสียดอกเบี้ยใหแก
ผูใหกู หากระยะเวลาที่ปลอดหนี้คาสินคานี้นานออกไปเพียงใด ตนทุนที่ผูซ้ือจะตองแยกรับในการ
ซ้ือสินคาก็จะลดลงตามไปดวยทําใหเปนการ “ถูก” กวา ถาจะซื้อสินคาจากผูประกอบธุรกิจที่ให
ระยะเวลาปลอดหนี้นานกวา 

 

2.2  ปญหาเกี่ยวกับการจํากัดการแขงขนั ระหวางผูประกอบธุรกิจท่ีมีความสัมพันธทาง 
       เศรษฐกิจในแนวดิง่ 
หากแบงประเภทขอหามของกฎหมายการแขงขันทางการคาโดยทั่วไปอยางกวางที่สุด

แลว อาจจะแบงออกไดเปนสองประเภทใหญ ๆ ดวยกัน กลาวคือ ประเภทแรกเปนขอหามเฉพาะ
สําหรับผูประกอบธุรกิจรายใดรายหนึ่งหรือกลุมใดกลุมหนึ่งที่มีอํานาจเหนือตลาด และประเภทที่
สองเปนขอหามสําหรับผูประกอบธุรกิจตั้งแตสองรายขึ้นไปในอันที่จะตกลงกระทําการอันใด
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อันหนึ่ง ขอแตกตางที่เห็นไดอยางชัดเจนระหวางขอหามทั้งสองประเภทคือ จํานวนผูกระทําผิดใน
ประเภทแรกนั้น ผูที่จะกระทําผิดไดจะตองเปนผูที่ไดช่ือวามี “อํานาจเหนือตลาด โดยสามารถ
กระทําการที่ละเมิดขอหามไดโดยลําพัง ในขณะที่ความผิดประเภทที่สองนั้น ตองอาศัยการกระทํา
รวมกันของผูประกอบธุรกิจตั้งแตสองรายขึ้นไป 

ตามพระราชบัญญัติการแขงขันทางการคา พ.ศ.2542 บทบัญญัติในมาตรา 27  เกี่ยวของ
โดยตรงกับขอหามในลักษณะประการที่สองขางตน กลาวคือเปนขอหามในกรณีที่มีการรวมกระทํา
การดวยกันระหวางผูประกอบธุรกิจตั้งแตสองรายขึ้นไป ซ่ึงในระหวางผูประกอบธุรกิจดวยกันนั้น 
อาจจะมีความสัมพันธตอกันในลักษณะที่แตกตางกันออกไป โดยผูประกอบธุรกิจนั้นอาจจะเปนคู
แขงขันกันหรืออาจจะเปนผูที่ประกอบธุรกิจในลักษณะที่เกื้อหนุนหรือพ่ึงพาอาศัยกันเปนปกติก็ได 
การรวมกันกระทําการตาง ๆ ของผูที่มีความสัมพันธที่แตกตางกันก็จะสงผลตอการแขงขันในตลาด
ที่แตกตางกันดวย 

การรวมกันกระทําการตางๆ ของผูประกอบธุรกิจที่ตามปกติเกื้อหนุนหรือพึ่งพากันนี้มี
ผลกระทบตอการแขงขันในตลาดที่นาสนใจ และทําใหเกิดปญหาที่ควรตองพิจารณาโดยละเอียดวา 
กฎหมายการแขงขันทางการคาควรจะเขาไปแทรกแซงหรือควบคุมมากนอยเพียงใด หรือควรจะ
ปลอยใหผูประกอบธุรกิจที่มีความสัมพันธในลักษณะดังกลาวนี้กระทําการตางๆ ไดโดยอิสระ 
ปญหาตาง ๆ เหลานี้เองที่เปนสาระสําคัญของบทนี้ จะกลาวถึงความแตกตางระหวางความสัมพันธ
ในแนวดิ่งและแนวระนาบของผูประกอบธุรกิจ โดยจะกลาวถึงรูปแบบของการจํากัดการแขงขันที่
สําคัญบางประการ จากนั้นวิเคราะหเกี่ยวกับผลกระทบตอการแขงขันในตลาดอันเกิดจากการจํากัด
การแขงขันดังกลาว และการบังคับใชกฎหมายกับจํากัดการแขงขันในแนวดิ่ง 
 

       2.2.1  ลักษณะของความสัมพันธในแนวดิ่งและแนวระนาบ 
       ความสัมพันธทางเศรษฐกิจระหวางผูประกอบธุรกิจตางๆ นั้นตามปกติอาจแบงออก

ไดเปน 2 ประเภทสําคัญดวยกันคือ 
       1.  ความสัมพันธในแนวระนาบ  เปนความสัมพันธในระหวางผูประกอบธุรกิจที่

ตามปกติตองแขงขันซึ่งกันและกันในอันที่จะตอสูแยงชิงลูกคาและสวนแบงตลาด เพื่อที่จะใหได
จํานวนลูกคาและสวนแบงตลาดมากที่สุดเทาที่จะทําได ตามปกติการแขงขันในตลาดหากผู
ประกอบธุรกิจรายใดรายหนึ่งสามารถทําใหสวนแบงการตลาดของตนเพิ่มมากขึ้นแลว ก็จะมีผลทํา
ใหสวนแบงการตลาดของผูประกอบธุรกิจอีกรายหนึ่งลดนอยลง หรือในกรณีของการประมูลเพื่อ
ทําโครงการใดโครงการหนึ่ง หากผูประกอบธุรกิจรายใดรายหนึ่งชนะการประมูลนั้น ก็จะทําใหผู
ประกอบธุรกิจอื่นที่มีความสัมพันธในแนวระนาบเดียวกันและเขารวมแขงขันในการประมูลไมได
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รับผลประโยชนจากการประมูลรายนั้น หากเปรียบไปแลวสวนแบงตลาดเหมือนกับการขนมเคก
กอนหนึ่ง ซ่ึงมีผูประกอบธุรกิจที่แขงขันในตลาดเปนผูที่ตองการจะรับประทานเคกชิ้นใหญขึ้น คน
อ่ืนๆ ก็จะไดรับขนมเคกชิ้นเล็กลง ผูประกอบธุรกิจแตละรายจึงพยายามแขงขันกันเพื่อใหไดขนม
เคกหรือสวนแบงตลาดของตนชิ้นใหญที่สุดหรืออาจจะไดขนมเคกนั้นทั้งหมด 

       2.  ความสัมพันธในแนวดิ่ง  เปนความสัมพันธในระหวางผูประกอบธุรกิจที่ตามปกติ
ไมไดแขงขันซึ่งกันและกัน แตจะมีสวนเกื้อหนุนในการประกอบธุรกิจระหวางกัน โดยจะอาจจะอยู
ในรูปของผูผลิต ผูขายสง ผูคาปลีก โดยอาจจะกลาวไดวาผูประกอบธุรกิจที่มีความสัมพันธใน
แนวดิ่งนี้เปนคูคาซ่ึงกันและกัน และมีหนาที่ในวงจรทางเศรษฐกิจคนละหนาที่หรือคนละสวนกัน  
ดังนั้น ในระหวางผูประกอบธุรกิจเหลานี้จึงไมไดมีการแขงขันกัน แตการทําหนาที่ของผูประกอบ
ธุรกิจแตละรายอาจจะมีผลกระทบตอผูประกอบธุรกิจอื่นที่อยูในแนวดิ่งเดียวกัน เชน หากผูคาปลีก
ไมไดทําการขายสินคาอยางมีประสิทธิภาพใหแกผูบริโภค ก็จะทําใหจํานวนสินคาที่ผูขายสง
สามารถขายใหแกผูคาปลีกลดนอยลงตามไปดวย และจําสงผลกระทบเปนลูกโซตอไปยังผูผลิตที่
เปนผูอยูบนยอดของความสัมพันธในแนวดิ่ง 

       หากสมมติวาในตลาดสินคา x มีผูผลิตประกอบดวย บริษัท ก. ผลิตสินคายี่หอ “เอเอ” 
บริษัท ข. ผลิตสินคายี่หอ “บีบี” และบริษัท ค. ผลิตสินคายี่หอ ซีซี มีผูขายสงประกอบดวย บริษัท เอ 
บริษัท บี บริษัท ซี โดยเปนผูขายสงสินคาใหกับบริษัท ก. บริษัท ข. และบริษัท ค. ตามลําดับ และมี
ผูคาปลีกประกอบดวย  บริษัทหนึ่ง บริษัทสองและบริษัทสาม โดยเปนผูรับสินคามาจากบริษัท ก. 
บริษัท ข. และบริษัท ค. ตามลําดับ 

       จะเห็นไดวาบริษัท ก. บริษัท ข. และบริษัท ค. มีความสัมพันธในทางเศรษฐกิจที่อยู
ในแนวระนาบเดียวกันและตองพยายามแขงขันซึ่งกันและกันในอันที่จะจําหนายสินคายี่หอที่ตน
ผลิตใหไดมากที่สุด เชนเดียวกับกรณีของบริษัท เอ บริษัท บี และบริษัท ซี ก็อยูในแนวระนาบ
เดียวกัน และบริษัทหนึ่ง บริษัทสอง และบริษัทสาม ตางก็อยูในแนวระนาบเดียวกัน ในทางตรงกัน
ขามความสัมพันธระหวางบริษัท ก. บริษัท เอ และบริษัทหนึ่งซึ่งอยูในแนวดิ่งอันเดียวกัน บริษัท
เหลานี้ไมไดประกอบธุรกิจแขงขันซึ่งกันและกันแตตางก็มีสวนเกื้อหนุนซ่ึงกันและกันอยู โดย
บริษัท ก. ผลิตสินคา และสงตอไปใหบริษัท เอ ทําหนาที่ในการกระจายสินคาไปตามจุดตางๆ ที่คิด
วาจะมีผูสนใจซื้อสินคายี่หอเอเอท่ีบริษัท ก. ผลิต สวนบริษัทหนึ่งก็จะรับสินคาจากบริษัท เอ เพื่อ
ขายใหแกผูบริโภคในขั้นตอนสุดทายหากบริษัทหนึ่งสามารถขายสินคาไดมากขึ้นหรือไดสวนแบง
ตลาดเพิ่มขึ้นนอกจากจะไมทําใหบริษัท เอ และบริษัท ก. เสียประโยชนแลว ยังจะเปนประโยชนแก
บริษัททั้งสองอีกดวย ในอันที่จะสามารถขายสินคาไดเพิ่มขึ้น ความสัมพันธในแนวดิ่งนี้ก็
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เชนเดียวกันกับกรณีของบริษัท ข. บริษัท บี  บริษัทสอง และกรณีของบริษัท ค. บริษัท ซี บริษัท 
สาม 

       ปญหาที่จะเกดิขึ้นเกีย่วกบัความสัมพันธในทางเศรษฐกิจในแนวระนาบและแนวดิ่ง
เหลานี ้
มีไดมากมายหลายรูปแบบ ซ่ึงคงจะไมสามารถนํามากลาวถึงไดทั้งหมดในบทนี้ ดังนั้น ในทีน่ี้จึงขอ
พิจารณาเฉพาะในสวนที่เกี่ยวกับปญหาอนัเกิดจากความสัมพันธทางเศรษฐกิจในแนวดิ่งที่สําคัญ
บางประเภท สําหรับปญหาเกีย่วกับความสมัพันธทางเศรษฐกิจในแนวระนาบนั้นจะขอกลาวถึงใน
โอกาสตอๆ ไป 
 

       2.2.2  รูปแบบของการจาํกัดการแขงขนัในแนวดิ่งท่ีสําคัญ 
       การจํากัดการแขงขันที่ผูประกอบธุรกิจอาจนํามาใชกับผูประกอบธุรกิจอ่ืนที่มี

ความสัมพันธกับตนในแนวดิ่งเชน ผูขายสง หรือผูคาปลีกเปนตน อาจจะทําไดหลายรูปแบบ การ
จํากัดการแขงขันบางประเภทอาจมีลักษณะ ผล หรือวัตถุประสงคคลายคลึงกัน ในขณะที่บาง
ประเภทก็มีลักษณะหรือผลที่แตกตางออกไป เชน  การกําหนดราคาขายตอ การจํากัดแบงเขตพื้นที่
หรือลูกคา ตลอดจนการขายสินคาพวง การหามทําธุรกิจกับคูแขง เปนตน แตเนื่องจากการจํากัดการ
แขงขันสองประเภทแรกและสองประเภทหลังดังกลาวนั้นมีลักษณะและผลกระทบที่แตกตางกัน
พอสมควร โดยการจํากัดการแขงขันสองประเภทหลังสงผลกระทบเชิงลบตอผูประกอบธุรกิจที่เปน
คูแขงมากกวา  ดังนั้น จะกลาวถึงการจํากัดการแขงขันสองประเภทแรกกอน 

       1.  การกําหนดราคาขายตอ  
        การจํากัดการแขงขันประเภทนี้ เปนการที่ผูประกอบธุรกิจ (สวนใหญมักจะเปนกรณี

ของ “ผูผลิต” สินคาชนิดนั้นๆ) วางขอกําหนดใหผูประกอบธุรกิจที่ซ้ือสินคาไปจากตนเพื่อนําไป
จําหนายตอไป จะตองจําหนายสินคาใหแกผูซ้ือในราคาตามที่กําหนดไว  

       2.  การจํากัดเขตพืน้ที่หรือกลุมลูกคา 
        การจํากัดการแขงขันประเภทนี้เปนกรณีที่ผูผลิตกําหนดหรือระบุเขตพื้นที่ที่ผูคาปลีก

จะสามารถตั้งรานคาหรือสถานประกอบการได ซ่ึงจะทําใหผูผลิตสามารถควบคุมจํานวนผูคาปลีก
ใหเปนไปตามที่ตนตองการไดในแตละเขตพื้นที่  โดยเขตพื้นที่นี้อาจจะมีขอบเขตที่แตกตางกันไป
แลวแตกรณี  บางกรณีอาจจะครอบคลุมเพียงจังหวัดใดจังหวัดหนึ่งหรืออาจจะกําหนดเพียงวาจะ
แตงตั้งผูคาปลีกคนอื่นใหประกอบธุรกิจไดเฉพาะนอกเขตรัศมีเทาใดจากที่ตั้งของผูคาปลีกเดิม 
ในขณะที่บางกรณีเขตพื้นที่อาจจะครอบคลุมทั้งประเทศก็ได เชน ในกรณีที่ผูผลิตจากตางประเทศ
อาจจะแตงตั้งใหบริษัทใดบริษัทหนึ่งเปนผูแทนจําหนายหรือจัดจําหนายสินคาในประเทศไทย 
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       นอกจากนั้น แทนที่ผูผลิตจะกําหนดเขตพื้นที่ในการประกอบธุรกิจผูผลิตอาจจะ
กําหนดกลุมลูกคาที่ผูคาปลีกอาจจะจําหนายสินคาใหได เชน อาจจะกําหนดใหผูคาปลีกจําหนาย
สินคาใหไดเฉพาะแกผูบริโภคทั่วๆ ไป แตหามจําหนายใหแกลูกคาที่เปนบริษัทหางรานซึ่งเปน
ลูกคารายใหญ  โดยในกรณีนั้น ผูผลิตอาจจะจําหนายเองโดยตรงหรือใหบริษัทลูกจําหนายใหแทน 
ผลของการจํากัดการแขงขันโดยอาศัยเขตพื้นที่กับการอาศัยกลุมลูกคาตางก็ใหผลที่คลายคลึงกัน 
กลาวคือ ทําใหจํานวนผูคาปลีกสินคาของผูผลิตนั้นที่จะจําหนายสินคาในทองที่ใดทองที่หนึ่งหรือ
ใหแกกลุมลูกคาประเภทใดประเภทหนึ่งมีจํากัดเทาที่ผูผลิตรายนั้นเห็นสมควรกําหนด 
 

       2.2.3  ผลกระทบของการจํากัดการแขงขันระหวางผูประกอบธุรกิจท่ีมีความสัมพันธ 
                  ในแนวดิ่งตอการแขงขนัในตลาด  
       1.  ผลกระทบในเชิงลบของการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่ง 
            1.1  การลดการแขงขันในระหวางผูคาปลีกซึ่งขายสินคายี่หอเดยีวกัน 
             ผลกระทบที่เห็นไดอยางชัดเจนประการแรกของการจัดการแขงขันระหวางผู

ประกอบธุรกิจที่มีความสัมพันธในแนวดิ่งคือ การทําใหการแขงขันในระหวางผูคาปลีกซึ่งขาย
สินคายี่หอเดียวกันลดนอยลง ในกรณีของการกําหนดราคาขายตอ กจ็ะมีผลใหผูคาปลีกทุกรายที่จาย
สินคายี่หอที่มีการกําหนดราคาขายตอตองขายสินคานั้นใหแกผูบริโภคในราคาเดียวกัน ทําใหผูคา
ปลีกไมอาจแขงขันกันตัดราคาหรือใหสวนลดสําหรับสินคายี่หอนั้นได ในสวนของการจํากัดเขต
พื้นที่หรือกลุมลูกคานั้น ก็จะมีผลใหมีจํานวนผูคาปลีกที่จะสามารถขายสินคายี่หอที่มีการจํากัดการ
แขงขันในแนวดิ่งใหแกผูบริโภคในเขตพื้นที่ใดพื้นที่หนึ่ง หรือใหแกลูกคากลุมใดกลุมหนึ่งมี
จํานวนจํากัดเทาที่ผูผลิตสินคานั้นกําหนด ทําใหการแขงขันของผูคาปลีกสินคายี่หอนั้นลดนอยลง
ตามจํานวนผูคาปลีกที่มีอยู หากในเขตพื้นที่ใดพื้นที่หนึ่งผูผลิตใหสิทธิแกผูคาปลีกเพียงรายเดียว 
สามารถขายสินคาของตนได ก็จะมีผลใหผูคาปลีกเพียงรายเดียวสามารถขายสินคาของตนได ก็จะมี
ผลใหผูคาปลีกรายนั้นเปนผูผูกขาดการขายสินคายี่หอนั้นในเขตพื้นที่ที่กําหนด  ซ่ึงหากมีการ
กําหนดใหผูคาปลีกรายหนึ่งมีสิทธิขายสินคายี่หอหนึ่งเพียงผูเดียวในประเทศไทย ก็จะทําใหผูคา
ปลีกนั้นเปนผูผูกขาดการขายสินคายี่หอนั้นในประเทศไทย ในกรณีของการจํากัดเขตพื้นที่หรือกลุม
ลูกคานี้ แมจะไมไดมีการกําหนดราคาไวโดยตรง แตก็อาจจะมีผลกระทบตอราคาสินคายี่หอนั้นใน
ทางออม เนื่องจากเมื่อมีผูคาปลีกในเขตพื้นที่หนึ่งหรือใหแกกลุมลูกคาหนึ่งนอยลง ก็จะทําให
ปริมาณสินคายี่หอนั้นลดนอยลงตามไปดวย  ซ่ึงอาจจะทําใหสินคายี่หอนั้นมีราคาสูงขึ้นได ทั้งนี้ก็
ขึ้นอยูกับการกําหนดของผูคาปลีกที่มีสิทธิขายสินคาในเขตพื้นที่หรือใหแกลูกคากลุมนั้น 
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          1.2 เปนเครื่องมือในการ “ฮั้ว” หรือการรวมกลุมเพื่อจํากัดการแขงขันของผูคาปลีก 
          จากประสบการณและการศึกษาในตางประเทศ พบวาอาจจะมีการใชการจํากัดการ

แขงขันในแนวดิ่งนี้ เปนเครื่องมือในการ “ฮั้ว” หรือการรวมกลุมเพื่อจํากัดการแขงขัน ของผูคาปลีก  
ก็ได เหตุที่ผูคาปลีกที่รวมกลุมกันตองการใหผูผลิตเปนผูวางขอกําหนดในการจํากัดการแขงขัน
เนื่องจากในการทําธุรกิจนั้น บรรดาผูคาปลีกที่รวมกลุมกันไมไดติดตอทําธุรกิจกันโดยตรง โดยผูคา
ปลีกแตละรายจะตองติดตอซ้ือสินคาจากผูผลิตเอง ผูผลิตจึงอยูในสถานะที่ดีกวาในอันที่จะวาง
ขอกําหนดนั้น  การจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งเชนการกําหนดราคาขายตอสามารถนํามาใชเปน
เครื่องมือในการ “ฮั้ว” กันระหวางผูคาปลีกไดเปนอยางดี เนื่องจากเมื่อผูคาปลีกแตละรายที่เปน
สมาชิกของกลุมถูกบังคับโดยผูผลิตใหตองขายสินคาแกผูบริโภคในราคาที่กําหนดแลว ก็จะทําให
ผูคาปลีกที่เปนสมาชิกของกลุมนั้นไมสามารถขายตัดราคาหรือใหสวนลดแกลูกคาอันจะทําใหการ 
“ฮั้ว” หรือการรวมกลุมไมประสบผลสําเร็จได หากมีการขายต่ํากวาราคาที่กําหนด ผูคาปลีกที่เปน
สมาชิกของกลุมอาจรวมกันบีบบังคับใหผูผลิตหยุดหรือระงับการขายสินคาใหแกผูคาปลีกที่ตัด
ราคาก็ได 

           ตามปกติ ผูผลิตไมควรจะยินยอมปฏิบัติตามขอเรียกรองของกลุมผูคาปลีกนี้
โดยงาย เนื่องจากการรวมกลุมกันดังกลาวจะทําใหราคาสินคาชนิดนั้นสูงขึ้น และสามารถขายไดใน
ปริมาณที่ลดลงตามไปดวย อันจะเปนผลใหผูผลิตไดรับผลกําไรนอยลงไปตามสัดสวนของปริมาณ
การขายสินคาที่ลดลงนั้น ผูผลิตจะไมไดรับผลประโยชนใดๆ จากการที่ราคาสินคานั้นสูงขึ้นเพราะ
การรวมกลุมดังกลาวนี้เลย เนื่องจากผลประโยชนทั้งหมดจะตกไดแกบรรดาผูคาปลีกที่เปนสมาชิก
ของกลุมนั้น แตผูผลิตก็อาจจะตองยอมปฏิบัติตามขอเรียกรองของกลุมผูคาปลีกนั้น เนื่องจากหาก
ผูผลิตนั้นปฏิเสธที่จะทําตาม บรรดาผูคาปลีกที่เปนสมาชิกของกลุมอาจไมยอมทําธุรกิจกับผูผลิต
นั้นตอไปซึ่งจะทําใหผูผลิตนั้นไดรับความเสียหาย กรณีเชนนี้มักจะเกิดขึ้นกับสินคาที่ผูผลิตไมอาจ
เขาสูตลาดคาปลีกสินคานั้นไดโดยงาย ซ่ึงอาจจะเปนเพราะการขายสินคาชนิดนั้นตองขายรวมไป
กับสินคาชนิดอ่ืนดวยในจํานวนที่มากพอจึงจะคุมทุนหรือดึงดูดใหลูกคาเขามาหาซื้อสินคาในราน
ได เชน หากเกิดกรณีเชนนี้กับบริษัท ก. ซ่ึงเปนผูผลิตยาสีฟน บริษัท ก คงจะไมสามารถเขาสูตลาด
คายาสีฟนไดเองดวยการเปดรานใหมซ่ึงหากจะใหประสบผลสําเร็จบริษัท ก. คงจะไมสามารถเปด
เพียงรานเดียวเพราะผูบริโภคที่อยูหางไกลคงจะไมเดินทางไปรานของบริษัท ก. เพียงเพือ่ซ้ือยาสฟีน
หลอดเดียวนอกจากนั้น ตามปกติผูบริโภคคงจะไมเขาไปซื้อสินคาที่ขายยาสีฟนเพียงอยางเดียว แต
มักจะซ้ือพรอมกับสินคาอื่นๆ ดวย ในกรณีของสินคาที่มีลักษณะเชนนี้ กลุมผูคาปลีกจึงมีอํานาจ
ตอรองกับผูผลิตพอสมควร 
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            การนําการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งไปใชในลักษณะนี้มิใชวาจะสามารถทําให
ประสบผลสําเร็จในทุกกรณี โดยจะทําใหมีผลในทางปฏิบัติไดก็ตอเมื่อผูผลิตที่วางขอจํากัดการ
แขงขันนี้มีสวนแบงตลาดมาก หรือผูผลิตสวนใหญในตลาดสินคาชนิดนั้นตางนําขอจํากัดการ
แขงขันนี้ไปบังคับใชเหมือนๆ กัน เนื่องจากหากปราศจากเงื่อนไขขอใดขอหนึ่งดังกลาวแลว การที่
ผูผลิตรายหนึ่งนําขอจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งไปบังคับใช แมจะทําใหปริมาณสินคาของผูผลิต
รายนั้นในตลาดมีอยางจํากัดแลว แตผูผลิตรายอื่นก็จะสามารถผลิตสินคาออกขายทดแทนได อันจะ
ทําใหปริมาณสินคาในตลาดกลับสูสภาวะปกติและการรวมกลุมของผูคาปลีกนั้นไมประสบผล
ตามที่ตองการจริงๆ  

            1.3  เปนเครื่องมือในการ “ฮั้ว” หรือการรวมกลุมเพื่อจํากดัการแขงขันของผูผลิต 
            ในกรณีนี้จะคลายคลึงกับในขอ 1.2 เพียงแตเปลี่ยนเปนการ “ฮั้ว” หรือการ

รวมกลุมกันของบรรดาผูผลิตสินคาชนิดใดชนิดหนึ่งเพื่อจํากัดการแขงขันในตลาดสินคาชนิดนั้น 
ตามปกติของการรวมกลุมปจจัยที่จะมีผลกระทบตอความสําเร็จของการรวมกลุมมากที่สุดประการ
หนึ่งคือการที่สมาชิกของกลุมจะตองไมแอบตัดราคาหรือใหสวนลดแกลูกคา นอกเหนือจากที่กลุม
ไดกําหนดไว เมื่อใดก็ตามที่การกระทําดังกลาว ผูบริโภคก็จะเปลี่ยนไปซื้อสินคาของผูผลิตที่แอบ
ตัดราคามากขึ้น จนทําใหผูผลิตรายอื่นตองลดราคาสินคาของตนตามไปดวยเพื่อรักษาสวนแบง
ตลาดของตนใหคงเดิม อันจะทําใหการรวมกลุมนั้นไรผลไปโดยปริยาย 

            หากมีการนําการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งเชนการกําหนดราคาขายตอไปใชเปน
เครื่องมือแลว ก็อาจจะชวยใหการรวมกลุมของผูผลิตประสบผลสําเร็จได เนื่องจากหากผูคาปลีกที่
ซ้ือสินคาไปจากผูผลิตที่เปนสมาชิกของกลุมดังกลาวถูกบังคับใหขายสินคาใหแกผูบริโภคในราคา
เดียวกันแลว การที่ผูผลิตรายใดรายหนึ่งแอบตัดราคาหรือใหสวนลดพิเศษแกผูคาปลีกของตนก็จะ
ไมมีผลทําใหผูผลิตรายนั้นสามารถขายสินคาไดเพิ่มขึ้น เนื่องจากในทายที่สุดแลว ราคาที่ผูบริโภค
ตองซื้อยังคงเดิม  ทําใหผูผลิตนั้นขาดแรงจูงใจหรือเหตุผลที่จะตองแอบตัดราคาดังกลาว 
นอกจากนั้น การกําหนดราคาขายปลีกเหมือนกัน ยังทําใหสมาชิกของกลุมผูผลิตนั้นสามารถ
ตรวจสอบไดงายขึ้นวามีการแอบตัดราคาในหมูสมาชิกหรือไม เนื่องจากการตรวจสอบราคาขาย
ปลีกสามารถกระทําไดงายกวาการตรวจสอบราคาขายสงที่ผูผลิตขายใหแกผูคาปลีก เนื่องจากราคา
ขายสงไมไดมีการเปดเผยตอสาธารณชนเหมือนกับราคาขายปลีกของผูผลิตสินคารายใดขายต่ํากวา
ราคาที่ตกลงก็อาจจะแสดงใหเห็นวา ผูผลิตนั้นไดแอบตัดราคาขายสงดวย 

       2.  ผลกระทบในเชิงบวกของการจํากดัการแขงขันในแนวดิ่ง 
       แมวาการจํากัดการแขงขันในระหวางผูประกอบธุรกิจที่มีความสัมพันธในแนวดิ่งจะ

มีผลกระทบในเชิงลบพอสมควรตามที่กลาวขางตนแตการจํากัดการแขงขันนั้นก็อาจจะสงผลในเชิง
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บวกไดหลายประการขอสําคัญที่ตองการทําความเขาใจในเบื้องตนกอนก็คือวา การที่ผูผลิตขาย
สินคาใหแกผูคาปลีกในราคาขายสง แลวผูคาปลีกนําสินคานั้นไปขายตอใหแกผูบริโภคในราคาขาย
ปลีกนั้นสวนตางระหวางราคาขายสงและราคาขายปลีกดังกลาว  ถือไดวาเปนตนทุนหรือคาใชจาย 
อยางหนึ่งของผูผลิตที่เกิดขึ้นในการจัดจําหนายสินคาของตนไปสูผูบริโภคซึ่งผูผลิตจะตองเปนผู
แบกรับตนทุนหรือคาใชจายนี้เอง หากตนทุนในสวนนี้สูงก็จะทําใหราคาสินคาของผูผลิตนั้นสูงขึ้น
ดวยและทําใหขายไดปริมาณที่ลดลง ดังนั้น ตามปกติผูผลิตแตละรายยอมจะตองการใหตนทุนหรือ
คาใชจายในสวนนี้นอยที่สุดเทาที่จะทําได 

       เหตุที่ผูผลิตนําการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งอยางเชน การกําหนดราคาขายตอมาใช
นั้นสวนใหญจะเปนเพราะตองการสงเสริมการแขงขันกับสินคายี่หออ่ืนของคูแขง  การที่ผูผลิต
กําหนดราคาขายตอใหผูคาปลีกนั้น เหตุผลหนึ่งคือตองการไมใหมีการแขงขันตัดราคาสินคาใน
ระหวางผูคาปลีกที่ขายสินคาของผูผลิตรายนั้น เหมือนๆ กันตามที่กลาวขางตน แตในขณะเดียวกัน
การที่ผูผลิตทําเชนนั้นคงจะไมไดมีเหตุจูงใจที่จะใหราคาสินคาสูงขึ้นเกินสมควรเพราะเหตุที่ไมมี
การแขงขันระหวางผูคาปลีก ผูผลิตทําเชนนั้นเพราะตองการใหผูคาปลีกสินคาของตนเปลี่ยนไป
แขงขันในทางอื่นนอกเหนือจากการแขงขันในดานราคา โดยเมื่อผูคาปลีกไมสามารถแขงขันในดาน
ราคาไดแลว  ผูคาปลีกเหลานั้นก็จะตองพยายามแสวงหาหนทางอื่นในอันที่จะชวงชิงสวนแบงตลาด
ใหไดมากที่สุดและใหสามารถขายสินคาและทํากําไรใหมากที่สุดเทาที่จะมากได การแขงขันทางอืน่
นอกจากดานราคาเชน การโฆษณาประชาสัมพันธการทํากิจการสงเสริมการขาย การจัดหองแสดง
สินคาที่ดึงดูดใจลูกคา การจัดพนักงานคอยอธิบายแนะนําคุณสมบัติของสินคา การจัดการสาธิตและ
ใหลูกคาทดลองใชสินคา การจัดบริการหลังการขาย  

       ในทางทฤษฎี ในการจัดจําหนายสินคา ผูคาปลีกจะมีตนทุนหรือคาใชจายปกติในนํา
สินคาจากโรงงานผลิตไปสูมือผูบริโภค นอกจากนั้นผูคาปลีกก็จะคิดผลประโยชนตอบแทนสําหรับ
ตนเองในการใหบริการจัดจําหนายสินคาดังกลาว ตามปกติราคาขายตอที่ผูผลิตกําหนดจะมีสวนตาง
ที่สูงกวาจํานวนรวมของคาใชจายและผลประโยชนตอบแทนหรือกําไรปกติของผูคาปลีกอยูจํานวน
หนึ่ง เมื่อมีการกําหนดราคาขายตอของสินคาใหผูคาปลีกจําหนายสินคาในราคาเดียวกันหมด ผูคา
ปลีกจะแขงขันในการใหบริการตางๆ ขางตนแทนการตัดราคาจนกระทั่งมูลคาของบริการที่จัดหา
หรือจัดทําเพิ่มเติมนี้เทากับสวนตางระหวางราคาขายตอและคาใชจายบวกกําไรดังกลาว  

       ในกรณีที่ไมมีการกําหนดราคาขายตอโดยผูผลิต  ผูคาปลีกอาจจะใหบริการตางๆ  
และทํากิจกรรมสงเสริมการขายขางตนก็ได แตมักจะเกิดปญหาที่คาปลีกบางรายใหบริการตางๆ แก
ลูกคา ในขณะที่ผูคาปลีกอีกกลุมหนึ่งไมไดใหบริการหรือทํากิจกรรมสงเสริมการขายเลยอาจจะทํา
ใหเพียงเล็กนอย ทําใหผูคาปลีกกลุมหลังนี้ตนทุนหรือคาใชจายในการจัดจําหนายสินคาที่ต่ํากวา 
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สมมติวาบริษัทหนึ่งและบริษัทสองตางเปนผูคาปลีกของสินคายี่หอ เอเอ ซ่ึงเปนผลิตภัณฑของ
บริษัท ก. บริษัทหนึ่งเปนผูคาปลีกที่จัดบริการและกิจกรรมสงเสริมการขาย บริษัทหนึ่งอาจจะตอง
ขายสินคาในราคาที่สูงกวา 85 บาท เพื่อใหคุมกับคาใชจายที่เพิ่มเติมขึ้นนี้ ในขณะที่บริษัทสองซึ่ง
เปนผูคาปลีกที่ไมไดจัดบริการใดๆ เลยจะสามารถขายสินคาไดในราคา 85 บาท ก็คุมกับตนทุนที่ลง
ไปแลว ผูบริโภคอาจจะรูจักสินคาของผูผลิตจากการประชาสัมพันธ ทํากิจกรรมสงเสริมการขาย 
การจัดการแสดงสาธิตและทดลองใชสินคาจากบริษัทหนึ่ง แตเมื่อถึงเวลาซื้อสินคาจริงๆ กลับไปซื้อ
สินคาจากบริษัทสอง เนื่องจากบริษัทสองขายในราคาที่ถูกกวาดังกลาว แมกระทั่ง ซ้ือสินคาจาก
บริษัทสอง แลวนําสินคาไปรับบริการหลังการขายตางๆ จากบริษัทหนึ่ง หากสถานการณดําเนิน
ตอไปเชนนี้ ในที่สุดบริษัทหนึ่งซ่ึงลงทุนตางๆ มากมายก็จะประสบการขาดทุนไมสามารถขาย
สินคาได หากบริษัทหนึ่งไมเลิกกิจการไปบริษัทหนึ่งก็จะตองระงับการโฆษณาประชาสัมพันธและ
ใหบริการตางๆ เพื่อทําใหตนทุนของตนลดลงจนสามารถลดราคาสินคามาแขงขันกับการตัดราคา
ของบริษัทสองได การกระทําของบริษัทสองดังกลาวนี้อาจเรียกไดวาเปนการที่บริษัทสองอาศัยหรือ
ตักตวงผลประโยชนจากการลงทุนของบริษัทหนึ่ง ซ่ึงหากเปรียบไปแลวเหมือนกับการที่บริษัทสอง
โดยสารรถที่บริษัทหนึ่งซื้อมา เติมน้ํามัน และขับไปถึงที่หมายเหมือนกับบริษัทหนึ่ง แตบริษัทสอง
ไมไดเสียคาโดยสารหรือคาใชจายใดๆ เลย 

       หากพิจารณาจากมุมมองของบริษัท ก. ซ่ึงเปนผูผลิตแลว อาจจะไมตองการใหเกิด
สถานการณเชนที่เกิดกับบริษัทหนึ่งและบริษัทสองขางตน เนื่องจากการโฆษณาประชาสัมพันธ ทํา
กิจกรรมสงเสริมการขายและใหบริการตางๆ นั้น อาจจะเปนสิ่งจําเปนในการที่จะทําใหผูบริโภค
รูจักยี่หอ คุณสมบัติ จุดดีจุดเดนของสินคาของผูผลิตนั้น ตลอดจนมีความมั่นใจในบริการตางๆ วา
หากซื้อสินคาไปแลวมีขอบกพรอง ก็จะสามารถรับบริการภายหลังการขายไดจากผูแทนจําหนาย
ของผูผลิตนั้นไดโดยสะดวก และตัดสินใจซื้อสินคาของผูผลิตนั้นในที่สุด ซ่ึงสิ่งตางๆ เหลานี้
นอกจากจะจําเปนสําหรับการจําหนายสินคาของผูผลิตนั้นแลว ยังเปนสิ่งจําเปนในการที่จะแขงขัน
กับสินคายี่หออ่ืนๆ ของคูแขงตางๆ ในตลาดดวย โดยหากคูแขงสามารถจัดทําการประชาสัมพันธ
และใหบริการตางๆ ไดแตในขณะที่บริษัท ก. ไมสามารถจัดทําได โอกาสที่จะผูบริโภคจะซื้อสินคา
ของบริษัท ก. ก็จะลดนอยลงไปดวย 

       ในแงของผูบริโภค การที่ผูคาปลีกจัดกิจกรรมสงเสริมการขายจัดการสาธิตและให
ทดลองใชสินคา การจัดพนักงานคอยดูแลใหคําแนะนําตางๆ ก็จะทําใหผูบริโภคไดรับขอมูลตางๆ 
เกี่ยวกับสินคาอยางเต็มที่และทําใหผูบริโภคสามารถนําขอมูลดังกลาวไปใชในการตัดสินใจเลือกซือ้
สินคาไดอยางเหมาะสม นอกจากนั้น การจัดบริการภายหลังการขายก็จะทําใหผูบริโภคสามารถ
มั่นใจไดวาหากสินคาที่ซ้ือมีปญหาขอบกพรอง ก็จะสามารถแกไขไดโดยสะดวก 
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       การนําการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งเชน การกําหนดราคาขายตอ และการจํากัดเขต
พื้นที่หรือกลุมลูกคา  มาใชจะสามารถชวยแกไขหรืออยางนอยก็สามารถบรรเทาปญหาของการที่
ผูคาปลีกรายหนึ่งอาศัยหรือตวงผลประโยชนจากการลงทุนของผูคาปลีกอีกรายหนึ่งได เมื่อผูคา
ปลีกแตละรายตองขายสินคาในราคาเดียวกันตามที่ผูผลิตกําหนดแลว ผูคาปลีกที่จัดทําการโฆษณา
ประชาสัมพันธและใหบริการตางๆ ก็ไมจําตองกังวลวา เมื่อตนตองลงทุนทําการตางๆ ไปแลว 
ผูบริโภคจะอาศัยขอมูลที่ไดจาการโฆษณาหรือการใหบริการตางๆ แลวไปซื้อสินคาจากผูคาปลีก
รายอ่ืนในราคาถูกกวา เนื่องจากผูคาปลีกแตละรายตางก็จําหนายสินคาในราคาเดียวกัน แมวาผูคา
ปลีกบางรายจะทําการโฆษณา กิจกรรมสงเสริมการขายและใหบริการตางๆ นอยแตก็จะสงไมสงผล
กระทบตอการจําหนายสินคาของผูคาปลีกที่ใหบริการตางๆ มากกวา เนื่องจากเมื่อผูบริโภคไดรับ
ขอมูลและบริการจากผูคาปลีกรายหนึ่งแลว ก็ไมมีแรงจูงใจที่ทําใหยอมเสียเวลาเพิ่มเติมไปหาซื้อ
สินคาจากผูคาปลีกอีกรายหนึ่งอีกตอไป 

       ในสวนของการจํากัดเขตพื้นที่ก็จะใหผลที่คลายคลึงกันกับการกําหนดราคาขายตอ
ดังกลาว โดยเมื่อผูคาปลีกรายหนึ่งที่ไดรับสิทธิจากผูผลิตในการจําหนายสินคาในเขตพื้นที่หนึ่งทํา
การโฆษณาประชาสัมพันธทํากิจกรรมสงเสริมการขาย ตลอดจนใหบริการตางๆ แกผูบริโภคในเขต
พื้นที่นั้นแลว ก็จะไมตองกังวลวาผูบริโภคจะเปลี่ยนไปซื้อสินคาจากผูคาปลีกรายอื่นที่ประกอบ
กิจการอยูในละแวกใกลเคียงซึ่งไมไดจัดใหบริการตางๆ แตขายในราคาถูกกวา เพราะในเขตพื้นที่
นั้นไมมีผูคาปลีกรายอื่นที่จําหนายสินคายี่หอเดียวกันอีก 

       นอกจากนั้น การจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งยังอาจเปนสิ่งจําเปนในการจัดจําหนาย
ผลิตภัณฑใหมๆ ในตลาดอีกดวย  เนื่องจากการที่จะทําใหสินคาใหมเปนที่รูจัก ไดรับการยอมรับ
จากผูบริโภคและสามารถแขงขันกับสินคาอ่ืนในตลาดได อาจตองอาศัยการลงทุนและคาใชจายใน
การทําโฆษณา กิจกรรมสงเสริมการขาย การจัดสาธิตและแนะนําสินคาอยางมากก็ได ซ่ึงผูคาปลีก
คงจะไมกลาที่จะเสียงทุนและยอมเสียคาใชจายตางๆ เหลานั้น หากไมสามารถแนใจไดวาเมื่อสินคา
ใหมนั้นเปนที่รูจักและไดรับการยอมรับจากผูบริโภคแลว จะไมมีผูคาปลีกรายอื่นมาตักตวงเอา
ผลประโยชนตอบแทนในอัตราที่คุมกับคาใชจายที่เพิ่มขึ้นนั้น จากราคาสินคาที่ผูผลิตกําหนด 

       ในบางครั้ง การที่ผูผลิตกําหนดใหผูคาปลีกตองขายสินคาในราคาที่ไมต่ํากวาราคาที่
ตนกําหนดก็เพื่อตองการที่จะรักษาภาพพจนของสินคาตนไว โดยผูผลิตอาจจะไดเสียคาใชจายใน
การประชาสัมพันธและการพัฒนาปรับปรุงสินคาจํานวนมากเพื่อใหสินคาของตนมีภาพพจนของ
การเปนสินคาที่ดีมีคุณภาพไดมาตรฐานมากกวาสินคายี่หออ่ืนของบริษัทคูแขง ส่ิงหนึ่งที่สามารถ
แสดงออกไดถึงความแตกตางดังกลาวคือราคาสินคา โดยผูบริโภคมักจะประเมินคุณภาพของสินคา
ที่มีราคาสูงไวมากกวาคุณภาพของสินคาที่มีราคาต่ํากวา ดังนั้น ผูผลิตจึงอาจตองการรักษาระดับ
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ราคาสินคาของตนใหอยูในระดับสูงพอสมควรเพื่อรักษาภาพพจนดังกลาว หากไมมีการกําหนด
ราคาขายตอไว ผูคาปลีกบางรายอาจจะนําสินคาของผูผลิตนั้นไปใชในการลดราคาเพื่อชักจูงให
ลูกคาเขาไปซื้อสินคาในรานของตนมากขึ้น จนทําใหราคาสินคานั้นไมแตกตางจากสินคายี่หออ่ืน
และอาจทําใหผูบริโภคมองภาพพจนสินคานั้นวาไมแตกตางจากสินคายี่หออ่ืนตามไปดวย 

       กลาวโดยสรุปไดวา แมวาการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งไมวาจะเปนการกําหนด
ราคาขายตอ  และการจํากัดเขตพื้นที่หรือกลุมลูกคาจะมีผลเปนการลดหรือจํากัดการแขงขันใน
ระหวางผูคาปลีกของสินคายี่หอใดยี่หอหนึ่ง  แตการที่ผูผลิตนําการจํากัดการแขงขันดังกลาวมาใชก็
เพื่อใหจัดจําหนายสินคาของตนเปนไปอยางมีประสิทธิภาพตามที่ตนตองการ โดยมีการจัดทําการ
โฆษณาประชาสัมพันธ การจัดกิจกรราสงเสริมการขาย การจัดการแสดงสินคา สาธิตและแนะนํา
สินคาที่เหมาะสม ตลอดจนการใหบริการตาง ๆ ทั้งในระหวางและภายหลังการขาย อันจะทําให
สินคาของผูผลิตนั้นสามารถแขงขันกับสินคายี่หออ่ืนของคูแขงไดดียิ่งขึ้น 

       กฎหมายการแขงขันทางการคามีเจตนารมณในการคุมครองการแขงขันดังกลาว ควร
กระทําอยางจํากัดเฉพาะในกรณีที่มีการดําเนินการอันเปนอันตรายตอการแขงขันในตลาดและเปน
ผลเสียแกผูบริโภคแทจริงเทานั้น เนื่องจากหากภาครัฐเขาไปทําการแทรกแซงมากเทาใด ก็ยิ่งมี
โอกาสที่กลไกตลาดจะถูกบิดเบือนมากเทานั้น ประการสําคัญ ควรตองกระทําการศึกษาผลกระทบ
ของการดําเนินการของผูประกอบธุรกิจโดยรอบคอบเสียกอน 

       เมื่อพิจารณาผลกระทบทั้งในเชิงลบของการจํากัดการแขงขันในแนวดิ่งโดยการ
กําหนดราคาขายตอและการจํากัดแบงเขตพื้นที่หรือกลุมลูกคาแลว จะเห็นไดวาเปนการกระทําที่มุง
สงเสริมการแขงขันในระหวางผูผลิตสินคาตางยอหอ  เปนสําคัญแมจะมีผลเปนการลดการแขงขัน
ในระหวางผูคาปลีกสินคายี่หอเดียวกันบาง ก็เปนเพียงผลขางเคียงเล็กนอยเทานั้นและไมเปน
อันตรายตอการแขงขันในตลาดหรือเปนผลเสียแกผูบริโภคโดยแทจริง เนื่องจากการแขงขันระหวาง
ผูผลิตสินคาตางยี่หอที่เพิ่มขึ้นจากการนําวิธีการดังกลาวมาใช จะเปนแรงกดดันควบคุมมิใหผูผลิต
สามารถแสวงหาผลกําไรเกินสมควรได ดังนั้น กฎหมายการแขงขันทางการคา จึงไมจําเปนตองเขา
ไปแทรกแซงหรือควบคุม หากมีการนําจํากัดการแขงขันในลักษณะดังกลาวมาใช เวนแตในกรณีที่มี
การกําการจํากัดในแนวดิ่งไปใชเปนเครื่องมือของการรวมกลุมเพื่อ “ฮั้ว” หรือจํากัดการแขงขันของ
ผูผลิตสินคาตางยี่หอ หรือในระหวางผูคาปลีกดวยกัน 

 

2.3  ปญหาเกี่ยวกับกลยุทธการขายพวง  
ในปจจุบันมีการนํากลยุทธ “การขายพวง” มาใชในการจําหนายสินคาและบริการตางๆ 

มากมาย โดยที่บางครั้งผูประกอบธุรกิจอาจจะไมไดตระหนักวา วิธีการประกอบธุรกิจของตนเปน
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การขายพวงแบบหนึ่ง รวมทั้งไมไดตระหนักถึงผลในทางกฎหมายที่อาจจะเกิดขึ้น ปญหาใน
กฎหมายการแขงขันทางการคาอันเกิดเนื่องมาจาก “การขายพวง” เปนปญหาที่นาสนใจมากปญหา
หนึ่ง ทั้งในแงความเหมาะสมของกฎหมายที่จะเขามาควบคุมตรวจสอบการใชกลยุทธการขายพวง 
และขอบเขตของการเขาไปแทรกแซงของกฎหมาย เหตุที่กฎหมายการแขงขันทางการคาตองเขามา
ดูแลการนํากลยุทธการขายพวงมาใช เนื่องจากวิธีการดังกลาวอาจจะกอใหเกิดผลกระทบในทางลบ
ตอกระบวนการแขงขันอยางเสรีในตลาดอยางมาก และอาจจะเปนชองทางใหผูประกอบบางราย
สราง “อํานาจเหนือตลาด” สําหรับสินคาบางอยางได แตในขณะเดียวกันการขายพวงอาจทําใหการ
ประกอบธุรกิจมีประสิทธิภาพยิ่งขึ้นดวย 

กลยุทธการขายพวงสมควรจะยอมรับใหทําโดยชอบภายใตหลักเกณฑของกฎหมายการ
แขงขันทางการคาหรือไมนั้น เปนปญหาหนึ่งที่มีการโตแยงกันเปนเวลานาน การวินิจฉัยของศาลใน
ตางประเทศเกี่ยวกับปญหานี้ก็ยังมีความแตกตางกันมากพอสมควร แตอาจกลาวไดโดยสรุปไวใน
ช้ันนี้วา ผลกระทบตอการแขงขันในตลาดที่อาจจะเกิดจากการนํากลยุทธการขายพวงมาใชอาจมีได
หลายรูปแบบ ขึ้นอยูกับผูประกอบธุรกิจที่นําวิธีการดังกลาวมาใช ธุรกิจที่มีการขายพวงลักษณะของ
การขายพวงแตละราย ตลอดจนวัตถุประสงคที่นําวิธีการขายพวงมาใช การขายพวงจะสมควรใหทํา
ไดภายใตกฎหมายการแขงขันทางการคาหรือไม จึงจําเปนตองพิเคราะหเปนรายกรณีไป 

อะไรคือ “การขายพวง” การขายพวงไดแก การที่ผูขายสินคาชนิดหนึ่งกําหนดเงื่อนไข
เปนการบังคับใหผูที่ตองการซื้อสินคาชนิดนั้น จะตองซื้อสินคาอีกชนิดหนึ่งจากผูขายพรอม ๆ กัน
ไปดวย โดยอาจจะบังคับใหผูซ้ือซ้ือสินคาชนิดหลังในจํานวนเทากัน หรือในอัตราสวนตามที่ผูขาย
กําหนด ตามปกติ ผูซ้ืออาจจะไมตองการซื้อสินคาชนิดหลังจากผูขายก็ได หากผูขายไมไดกําหนด
เงื่อนไขเปนการบังคับดังกลาว อาจเรียกไดวา สินคาชนิดแรกที่ผูซ้ือตองการซื้อเปน “สินคาที่มีการ
พวง” สวนสินคาชนิดหลังที่ผูซ้ือถูกบังคับใหซ้ือเปน “สินคาที่ถูกนําไปพวง” (Hovenkamp. 1994, 
p. 350) 

การที่จะถือวาสินคาชนิดใด “สินคาที่มีการพวง” หรือเปนสินคาที่ถูกนําไปพวง นั้น อาจ
กลาวไดอีกนัยหนึ่งวา จะตองพิจารณาจากความตองการของผูซ้ือสินคาเปนสําคัญ เชน หากเปลี่ยน
ขอเท็จจริง วาคนพิการที่มีเพียงขาขางซายเปนผูตองการซื้อรองเทา ในกรณีนี้ รองเทาขางซายก็จะ
เปลี่ยนเปน “สินคาที่ถูกนําไปพวง” แทน และรองเทาขางขวาก็จะกลายเปน “สินคาที่ถูกนําไปพวง” 
แทนเชนกัน ดังนั้น อาจกลาวไดวา สินคาที่ผูซ้ือตองกาจะซื้อจริงๆ เปน “สินคาที่มีการพวง สวน
สินคาที่ความจริงแลว ผูซ้ือไมตองการซื้อ แตถูกบังคับใหซ้ือพรอมกับการซื้อสินคาชนิดที่ตองการ
เปน “สินคาที่ถูกนําไปพวง” 
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นอกจากนี้ การขายพวงอาจจะเปนการขายพวงทั้งสองทางก็ไดกลาวคือ ไมวาผูซ้ือ
ตองการจะซื้อสินคาชนิดใดของผูขาย ก็จะตองถูกบังคับใหซ้ือสินคาอีกชนิดหนึ่งดวยเสมอ 

การที่ผูขายวางขอกําหนดการขายพวงได ผูขายจะตองมี “อํานาจเหนือตลาด” ในตลาด 
“สินคาที่มีการพวง” พอสมควร มิฉะนั้นจะไมสามารถบังคับใหผูซ้ือตองซื้อ สินคาที่ถูกนําไปพวง
ได เพราะการที่ผูซ้ือถูกบังคับใหตองซื้อสินคาชนิดที่ตนเองไมตองการ ทําใหผูซ้ือตองเสียคาใชจาย
ในการซื้อสินคาที่ตองการมากขึ้น ผูซื้อจะถือเสมือนวา ผูขายไดขึ้นราคาสินคาที่มีการพวงนั้นไป 
หากผูขายไมมีอํานาจควบคุมกลไกในตลาดไดในระดับหนึ่ง ผูซ้ือก็อาจเปลี่ยนไปซื้อสินคาที่
ตองการจากผูขายรายอื่นในตลาดที่ขายสินคาในราคาเทากันหรือสูงกวาเล็กนอย แตไมไดวาง
เงื่อนไขของการขายพวงไวดวย 

หากจะแบงคราว ๆ ของกายขายพวง อาจแบงไวดังนี ้
1. สินคาที่เกี่ยวของมี 2 ชนิด ที่อาจแยกเปนประเภทตางหากจากกันได โดยสินคาชนดิ

หนึ่งเปน “สินคาที่ถูกนําไปพวง” 
2.ผูขายวางเงื่อนไขวา หากผูซ้ือตองการจะซื้อ “สินคาที่มีการพวง” ผูซ้ือจะตองซื้อ “สินคา

ที่ถูกนําไปพวง” ดวยในปรมิาณตามที่กําหนด 
3.ผูขายมีอํานาจเหนือตลาด “สินคาที่มีการพวง” ในระดบัมากพอสมควร 
 

       2.3.1  ผลกระทบของการขายพวงตอการแขงขันในตลาด 
       1.  ทฤษฎีแผขยายอํานาจ เหตุที่กฎหมายการแขงขันทางการคาตองเขามาเกี่ยวของกับ

การที่ผูประกอบธุรกิจนํากลยุทธการขายพวงมาใช เนื่องจากกลยุทธดังกลาวอาจกอใหเกิด
ผลกระทบอยางมากตอกลไกการแขงขันอยางเสรีในตลาด ผลกระทบประการหนึ่งก็คือ ผูประกอบ
ธุรกิจอาจใชกลยุทธการขายพวงเปนเครื่องมือในการใชอิทธิพลหรืออํานาจเหนือตลาดที่ตนมีอยูใน
ตลาดของ “สินคาที่มีการพวง” ในการสรางหรือแผขยายอิทธิพลหรือํานาจนั้นไปสูตลาดของ 
“สินคาที่ถูกนําไปพวง” ซ่ึงเราอาจเรียกแนวคิดนี้วาเปน “ทฤษฎีแผขยายอํานาจ”    

       โดยการบีบบังคับใหผูซ้ือตองซื้อ “สินคาที่ถูกนําไปพวง” จากผูประกอบธุรกิจนั้น ทํา
ใหผูประกอบธุรกิจดังกลาวไดรับสวนแบงตลาดของ “สินคาที่ถูกนําไปพวง” มากขึ้น จนในที่สุด
อาจทําใหผูประกอบธุรกิจรายนั้นมีอํานาจเหนือตลาดหรืออิทธิพลในตลาดของ “สินคาที่ถูกนําไป
พวง” ดวยอีกตลาดหนึ่ง อันตรายที่แทจริงของการขายพวงเพื่อบรรลุวัตถุประสงคดังกลาวนี้อาจจะ
ไมไดอยูที่การขายพวงโดยตรง เนื่องจากในการบังคับขาย ผูประกอบธุรกิจอาจจะขาย “สินคาที่ถูก
นําไปพวง” ในราคาที่ต่ําจนอาจจะต่ํากวาตนทุนการผลิต แตผลเสียจะเกิดแกผูบริโภคในภายหลัง
เมื่อผูประกอบธุรกิจนั้นสามารถสรางอํานาจเหนือตลาด “สินคาที่ถูกนําไปพวง” ไดแลว ผูประกอบ
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ธุรกิจนั้นจึงจะตักตวงและแสวงหาผลประโยชนจากผูบริโภค ทําใหผูประกอบธุรกิจนั้นไดรับผล
กําไรเกินกวาระดับที่ควรจะไดทั้งในตลาดของ “สินคาที่มีการพวง” และตลาดของ “สินคาที่ถูก
นําไปพวง” 

       2.  การจํากัดเสรีภาพในการเลือกซ้ือสินคา การขายพวงยังถูกมองวา เปนการจํากัด
เสรีภาพของผูซ้ือในอันที่จะเลือกซื้อสินคาไดอยางเสรีในตลาด ทําใหผูซ้ือไมสามารถตัดสินใจซื้อ
โดยพิจารณาจากคุณภาพหรือราคาของสินคาตามแตตนจะพึงพอใจ การขายพวงทําใหผูซ้ือถูกบังคับ
ใหตองซื้อ “สินคาที่ถูกนําไปพวง” ดวยทั้งๆ ที่ผูซ้ืออาจจะตองการแตเพียง “สินคาที่มีการพวง” 

       3.  เปนเครื่องมือในการควบคุมสมาชิกที่รวมกันทําความตกลงเพื่อจํากัดการแขงขัน
การขายพวงยังอาจถูกนําไปใชเปนเครื่องมือในการตรวจสอบของกลุมผูผลิตที่รวมกันจํากัดการ
แขงขันโดยการกําหนดราคา “สินคาที่ถูกนําไปพวง” รวมกัน โดยผูผลิตอาจกําหนดวาผูซ้ือไม
จําตองซื้อ “สินคาที่ถูกนําไปพวง” จากผูผลิตนั้น หากผูซ้ือสามารถซื้อสินคานั้นจากผูประกอบธุรกิจ
รายอ่ืนไดในราคาที่ถูกกวา ในกรณีนี้ ผูผลิตก็จะสามารถทราบไดวามีสมาชิกในกลุมรายใดที่ทําการ
หลอกลวง สมาชิกรายอื่นดวยการแอบตัดราคาสินคาเนื่องจากผูซ้ือจะเปนผูใหขอมูลวาสามารถซื้อ
สินคานั้นจากผูประกอบธุรกิจรายใดในราคาที่ถูกกวาได หากผูซ้ือไมตองการที่จะซื้อสินคาจากผู
ประกอบธุรกิจที่ใชกลยุทธการขายพวงนั้น 

       4.  เปนเครื่องมือในการหลีกเล่ียงการควบคุมราคา (Avoidance of Price Regulation)  
(Bork, 1993, p. 376) ผูประกอบธุรกิจที่ไดรับอนุญาตใหประกอบกิจการสาธารณูปโภคบางอยางซึ่ง
ทางราชการไดควบคุมราคาสินคาหรือบริการที่ไดรับอนุญาตไวดวย ทําใหผูประกอบธุรกิจนั้นไม
สามารถขายสินคาหรือบริการไดในระดับราคาที่อาจจะทําใหผูประกอบธุรกิจนั้นไดรับผลตอบแทน
สูงสุดจากเงินทุนของตน ผูประกอบธุรกิจนั้นอาจหลีกเล่ียงการควบคุมราคาดังกลาวได โดยการ
บังคับขายสินคาหรือบริการพวงไปกับสินคาหรือบริการที่ถูกควบคุมราคานั้นแลวคิดราคา “สินคาที่
ถูกพวง” นั้นในราคาสูงขึ้นจนเทากับระดับราคาที่จะทําใหผูประกอบธุรกิจรายนั้นไดรับผลกําไร
สูงสุดจากการลงทุนของตน ราคา “สินคาที่ถูกนําไปพวง” ซ่ึงเพิ่มขึ้นเพราะเหตุนี้แทที่จริงแลวเปน
กําไรสําหรับสินคาหรือบริการที่มีการควบคุมราคา ผูประกอบธุรกิจเพียงแตนํามาซอนเรนไวใน
ราคาของ “สินคาที่ถูกนําไปพวง” 

       5.  เปนการปกปด “ การตัดราคาสินคาเพื่อทําลายคูแขง” ในกรณีที่ผูประกอบธุรกิจ
ซ่ึงมีอํานาจเหนือตลาดสินคาชนิดหนึ่งตองการจะทําลายลางคูแขงของตนดวยการขายสินคาต่ํากวา
ตนทุนการผลิตของตน ทําใหสินคาของผูประกอบธุรกิจนั้นมีราคาถูกกวาของคูแขงมาก และ
ผูบริโภคเปลี่ยนไปซื้อสินคาจากผูประกอบธุรกิจนั้นแทน จนในที่สุด คูแขงซึ่งมี “สายปาน” หรือ 
เงินทุนนอยกวาประสบภาวะขาดทุนจากการที่ไมสามารถขายสินคาไดจนกระทั่งไมอาจประกอบ
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ธุรกิจตอไปได เมื่อคูแขงตองอออกจากตลาดไปแลว ผูประกอบธุรกิจนั้นจึงจะ “ถอนทุน” ที่เสียไป
ในการขายต่ํากวาทุนดังกลาวดวยการขึ้นราคาสินคาในภายหลัง โดยการขึ้นราคาสินคานั้นภายหลัง
จะไมกระทบตอยอดขายสินคานัก เนื่องจากขณะนั้น ผูที่แขงขันในตลาดนั้นมีนอยลง และผูที่
เหลืออยูก็ไมมีอํานาจในตลาดมากพอที่จะขัดขวางการใชอํานาจเหนือตลาดของผูประกอบธุรกิจนั้น
ที่มีมากขึ้น โดยการพวงอาจชวยปกปดการขายต่ํากวาทุนได โดยผูประกอบธุรกิจอาจขายสินคาชนิด
หนึ่งในราคาปกติ แตขายพวงสินคาอีกชนิดหนึ่งในราคาต่ํากวาตนทุนการผลิตสินคาชนิดนั้น ทํา
ใหผลรวมจากการขายพวงผูซ้ือสามารถซื้อสินคาสองชนิดไดในราคาที่ต่ํากวาตนทุนรวมในการ
ผลินและจําหนายสินคาทั้งสอง 

 

       2.3.2  การขายพวงกับประสิทธิภาพในการประกอบธุรกิจ 
       การขายพวงอาจจะกอใหเกิดผลกระทบตอการแขงขันในตลาดไดตามที่กลาวแลว แต

มีขอสังเกตวา ผลกระทบเหลานั้นอาจจะไมสามารถใชอธิบายถึงสาเหตุที่ทําใหผูประกอบธุรกิจ
เลือกใชกลยุทธขายพวงในหลายกรณีได  เนื่องจากการขายพวงหลาย กรณีไมไดทําเพื่อจํากัดการ
แขงขันในตลาด แตผูประกอบธุรกิจขายพวงเพียงเพื่อตองการเพิ่มประสิทธิภาพการแขงขันในตลาด
ของตนใหมีมากขึ้นเทานั้น และในบางกรณี การขายพวงนอกจากจะไมทําใหผูประกอบธุรกิจที่มี
อํานาจเหนือตลาดผลิตสินคาในจํานวนที่ต่ํากวาความตองการในตลาดแลว ยังอาจเปนแรงจูงใจใหผู
ประกอบธุรกิจที่มีอํานาจเหนือตลาดผลิตสินคามากขึ้นจนไมแตกตางจากกรณีที่มีการแขงขัน
ตามปกติในตลาดโดยอาจแบงพิจารณาประสิทธิภาพที่อาจเพิ่มขึ้นจากการขายพวงได 

       1.  การประหยัดเนื่องจากขนาด  การที่ผูประกอบธุรกิจบังคับการขายพวงนั้น อาจทํา
ใหผูประกอบธุรกิจนั้นเสียคาใชจายบางประการนอยลง  หรืออาจจะไมตองรับภาระคาใชจาย
บางอยางเพิ่มขึ้น ทําใหเปนการลดตนทุนการผลิตหรือการจําหนายสินคาของผูผลิตนั้น ซ่ึง
ผลประโยชนสวนหนึ่งจะตกไดแกผูบริโภคดวย   

       2.  การกําหนดราคาที่แตกตางกันสําหรับผูใชแตละราย ตามปกติสินคาชนิดหนึ่งจะมี 
“คุณคาหรือประโยชน” ตอผูซ้ือแตละรายไมเทาเทียมกัน ผูซ้ือแตละรายก็จะตั้งราคาสูงสุดที่ตนเต็ม
ใจจะจาย เพื่อใหไดสินคานั้นมาไมเทาเทียมกัน โดยราคาสูงสุดนั้นจะสูงหรือต่ําก็ขึ้นอยูกับ “คุณคา
หรือประโยชน ของสินคาผูซ้ือรายนั้นๆ  

       3.  การรักษาคุณภาพและชื่อเสียงของสินคา เครื่องจักรตางๆ ที่ใชในการผลิตสินคา
จะสามารถทํางานไดดีและผลิตสินคาที่มีคุณภาพสูงตาที่ตองการหรือไมนั้น นอกจากจะขึ้นอยูกับ
การทํางานของตัวเครื่องจักรเองแลว ช้ินสวนอะไหลและการบํารุงรักษาก็มีสวนอยางมากที่จะทําให
เครื่องจักรนั้นผลิตสินคาที่มีคุณภาพตามที่ตองการหรือไม ในบางครั้ง ผูประกอบธุรกิจที่เปนผูผลิต
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เครื่องจักรจึงประสงคจะเขาไปดําเนินการดูแลรักษาหรือซอมแซมเครื่องจักรเอง เพื่อวาจะได
สามารถดูแลใหเครื่องจักรอยูในสภาพที่ดีตลอดเวลาผูผลิตเครื่องจักรจึงอาจบังคับขายพวงโดยใหผู
ซ้ือหรือเชาเครื่องจักรตองซื้ออะไหลและบริการในการบํารุงรักษาและซอมแซมจากผูผลิตนั้นดวย 
เนื่องจากผูประกอบธุรกิจที่เปนผูผลิตเครื่องจักยอมจะมีความรูความเขาใจเกี่ยวกับกลไกการทํางาน
ของเครื่องจักรดังกลาวดีกวาผูอ่ืน และทราบวาจะตองใชอุปกรณหรืออะไหลชนิดหรือประเภทใด
ในการซอมแซมจึงจะทําใหเครื่องจักรสามารถใชงานไดดีตลอดเวลา หากใหผู ซ้ือหรือผูเชา
เครื่องจักรซอมแซมเองหรือจางชางภายนอกไปซอมแซมอาจจะทําใหเครื่องจักรเสียหายหรือทํางาน
ผิดปกติได และอาจมีการนําอุปกรณหรืออะไหลที่ไมไดคุณภาพไปใชทดแทนชิ้นสวนของแทใน
เครื่องจักรนั้น ซ่ึงหากมีขอผิดพลาดเกิดขึ้นอาจทําใหผูขายเครื่องจักรเกิดความรับผิดจากการ
รับประกันคุณภาพสินคาตามระยะเวลาที่กําหนด หรืออาจทําใหเครื่องจักรที่ใหเชาเสียหายจนไม
สามารถใชงานตามปกติได และทําใหผูใหเชาเสียคาใชจายมากกวาที่ควรจะตองเสีย 

 

2.4  ปญหาการตัดราคาเพื่อทําลายคูแขง 
การแขงขันกันตัดราคาสินคาในระหวางผูประกอบธุรกิจเปนสิ่งที่เปนประโยชนตอ

ผูบริโภค เพราะจะทําใหผูบริโภคสามารถซื้อหาสินคาที่ตนตอบงการไดในราคาที่ไมแพง และ
ใกลเคียงกับตนทุนในการผลิตสินคานั้น แตหากผูประกอบธุรกิจใชกลยุทธการตัดราคากัน
จนกระทั่งราคาสินคาต่ํากวาตนทุนในการผลิตสินคานั้น โดยมีวัตถุประสงคเพียงเพื่อที่จะทําลายลาง
คูแขงทางการคาของตนที่มีเงินทุนนอยกวา การกระทําที่เดิมเปนประโยชนตอผูบริโภคในระยะสั้น 
อาจจะกลับกลายเปนผลเสียตอผูบริโภคในระยะยาวก็เปนไปได ดังนั้น กฎหมายการแขงขันทาง
การคาจึงจําเปนตองเขามาดูแล และปองกันมิใหเกิดผลเสียดังกลาว 

อยางไรก็ตามบทบาท และขอบเขตในการเขามาดูแลของกฎหมายการแขงขันทางการคา
ในกรณีนี้จําตองกระทําดวยความระมัดระวังและรอบคอบเชนเดียวกับในกรณีอ่ืนๆ เนื่องจากหาก
กฎหมายเขามาแทรกแซงมากจนเกินไป ก็จะทําใหผูประกอบธุรกิจไมกลาที่จะแขงขันลดราคา
สินคากันมาก ดวยเกรงวาอาจจะถูกดําเนินมาตรการทางกฎหมายทําใหผูบริโภคตองสูญเสีย
ผลประโยชนที่อาจจะไดรับจากการแขงขันดานราคาในสวนนี้ไป โดยหลักแลวกฎหมายควรจะเขา
ไปแทรกแซงการดําเนินธุรกิจ และกลไกการแขงขันในตลาดเฉพาะกรณีที่จําเปนจริงๆ เทานั้น และ
หากกฎหมายไมเขาไปดูแล อาจจะเปนผลใหกลไกการแขงขันในตลาดถูกบิดเบือนไป จนไม
สามารถหรือตองใชเวลานานในการทําใหกลับคืนสูสภาพเดิม ปญหาจึงเกิดขึ้นมาวา กรณีเชน
ใดบางที่กฎหมายควรเขามามีบทบาท และกรณีเชนใดที่ควรปลอยใหกลไกการตลาดดําเนินการ
แกไขและปรับเปลี่ยนดวยตัวเอง 


